
4月22日晚上九点半，浦东新区宣桥
镇家庭农场主黄生飞忙完当日近千单配
送，赶到蘑菇种植户朱龙弟的菇棚。这是
黄生飞疫情期间开助农首播的情景。短短
两小时，帮助朱龙弟销售了近千斤蘑菇。

黄生飞的家庭农场被列入上海市疫
情防控农产品保障名单。疫情封控以来，
农场为上海近千个社区配送农产品。“最
忙的时候，每分钟都有电话进来，手机一
直在发烫。”趁着傍晚休息的空档，与记者
聊起疫情期间的忙碌，“我们边接订单，边
忙着包装、发货，高峰时，每天就睡两三个
小时。”黄生飞比以往任何时候都感受到，
家庭农场的存在对于市民保供的重要性。

通过直播助农销售

第一次开通疫情助农直播的那晚，她
爬上三层高的菇棚架，通过镜头向网友展
示刚采摘的双孢蘑菇。“我之前没想到要
在疫情做直播，因为太忙了，但这次很突
然，我们一定要帮朱大哥做一场……”镜
头前，双孢蘑菇丛丛冒出、密密麻麻、雪白
圆润。她几次强调，“要帮市民和农户搭
起桥梁。”被列入保供名单，就可以通过保
供车辆向社区完成农产品的点对点配送，
但疫情期间，由于人员、车辆等原因，有这
样能力和资质的合作社是有限的。朱龙
弟种植蘑菇20多年，有60个蘑菇大棚，由
于他不在保供名单之列，蘑菇不断成熟高
产，给他带来了很大压力。以往这时候，
朱龙弟并不愁销路，但物流运输迟迟未

通，蘑菇眼看就要滞销。
黄生飞觉得，关键时刻必须帮忙。“我

们煲汤、炒菜，怎么搭配都好吃；放些黄油
煎一下，再撒点胡椒粉，口感非常鲜。”黄
生飞的直播推荐吸引了许多“团长”下单，
扫码、建群，这样的流程在近段时间已重
复多次，很快，两个社区群满员，直播间人
数超过千人。连续几日来，朱龙弟面临滞
销的蘑菇几近售完。

随着天气变暖，新鲜时令蔬果加速成
熟，在黄生飞农场周边，规模不一、品种不
同的多类农产品皆因物流运输受限、销售
渠道被打乱等原因，陷入滞销风险。时间
并不等人，农产品有保鲜期，社区居民也
渴望更丰富的菜篮子。

黄生飞和她的团队想到的办法是发
起“生飞助农计划”。对于周边种植户经
确认防疫安全、核酸检测报告齐全的农产
品，纳入生飞农场的保供套餐中，在现场

“吃播”给市民看。短短几天，她除了帮
“朱大哥”卖蘑菇，还帮周边种植户卖番
茄、卖西瓜、卖小龙虾……“只有这样大胆
试试，快，能见效。”黄生飞感到着急，“不
管怎样，我们先把信息发出去，让大家都
看到。”

联合农户为保供发挥更大力量
疫情十足考验了黄生飞的农场。“城

市短暂停摆的时候，越发觉得我们上海家
庭农场的生命力很顽强，虽然，我们每个
农场体量都不大，但大家联合起来就能发
挥出大力量。”黄生飞说。

每天来自社区和企业的上千份订单
占据了农场绝大多数精力。黑夜白天轮
番工作，每天只睡几个小时，在几乎全人
工作业的状态下接单，挑战的是体力。封
控期间，黄生飞第一次接到为企业配送的

“诉求”，她一个人开着保供车，跑完了大
半个上海；后来，一个传一个，主动找上门
要订菜的单位越多越多。企业订单跟社
区不同，一笔订单可能分送各个区，在物
流运力紧张的情况下，难度可想而知。“当
时，所有员工都在反对我这样接单，但还
是坚持做下来了。很多企业老板发来红
包感谢，我说，我不能要。”黄生飞又接二
连三收到感谢信。

订单量上涨，覆盖面扩增。向来沿着
产业化联合体思路做农业的黄生飞始终
坚持在疫情期间要更加发挥产销联盟作
用，帮助周边农户销售地产菜。“在我们周
围还有很多本地农户，因为没有通行证出
不去，我们一定要搭好桥梁，减少他们的
损失，也满足市民的需求。”黄生飞说。

疫情期间，黄生飞也没少做公益。她
为敬老院、学校捐赠蔬菜，还通过小视频
发出公益邀约，为买不到菜的留守独居老
人、病患者、孕产妇、医护人员等提供免费
蔬菜大礼包。“希望我们农场在疫情期间
的努力，能够给更多人带来温暖。”黄生飞
说。

黄国标黄国标：：

““市民的好评就是我们最大的动力市民的好评就是我们最大的动力””
疫情期间，位于宝山区罗店镇的永大

菌业食用菌生产基地深夜灯火通明，公司
负责人黄国标和基地的工人们一同“挑灯
夜战”，加紧食用菌采收与包装的进度，争
取次日一早能把新鲜的食用菌配送到各
个社区。监督生产之余，黄国标自己背上
消毒液罐给运送物品的货车消毒。

为了有效做好疫情防控，永大公司自
3月25日成立了抗疫保供指挥部，黄国标
总经理为总指挥。公司成立防疫、生产、
配送、后勤保障领导班子，并把永大食用
菌园区168亩范围内分割成四个独立区，
即：加工储藏配送区、菌包生产区、秸秆综
合处理区、大棚种植区。所有员工一律住
厂，实行封闭式管理，人流、物流互不交
叉、各区独立运行，同时为疫情管控做了
有效预案。在获悉上海分区封控的第一
时间，黄国标就紧急成立了物资调配指挥
部，一方面加紧菌菇生产，一方面联系了
公司分布在全国各地的生产基地，从云

南、四川、山东、河南、安徽、江苏、福建、浙
江紧急采购蔬菜、食用菌、肉、蛋、米面等
生活物资，扛起保供企业的责任与担当，连
夜配制了多个副食品套餐供市民选择。

“现在我们这些生鲜食品保供企业，
一边要做好生产管理，一边还要做好综合
防疫。尤其防疫工作是重中之重，一旦发
生疫情，货物报废不说，市民的健康还会
受到影响。”黄国标对防疫工作十分重视，
每新到一批物资，他会亲自监督，对包装
里外做好全面消杀。不仅如此，他还要求
员工每天做好健康检测，抗原、核酸一个
不落，同时，要求大家在分拣农产品、包装
时严格佩戴口罩，穿好隔离服等。

面对疫情期间市民对生活物资需求
急剧上升，公司的小包装车间常常加班忙
碌到深夜。但在他的带领下，员工们个个
坚守在自己的岗位上，有条不紊地进行菌
菇、蔬菜的包装，保证各团购套餐能够以
最新鲜的状态尽快送到市民手中。

作为公司负责人，黄国标在协调物资
之余，大多时间都在加工队列中帮忙着调
整菜量分配、清点蔬菜和菌菇的数量，与
员工并肩作战，时不时还要充当“运货机”
加快货品运送速度。

他深知菜价对市民的重要性，一再与
销售人员强调，不论多艰难都要稳住保障
产品供应价格，坚决杜绝乘机哄抬物价的
情况发生，“即使物流成本不断上涨，作为
保供企业，卖出的每一套产品都得是良心

价。”黄国标说。
因为价格实惠，永大菌业的保供套餐

常常供不应求，有些热门套餐只能每日限
量，先到先得。

“良心企业，赚良心钱。市民的好评
就是我们最大的动力。”忙碌时，黄国标时
常一碗泡面打发一餐，他曾在朋友圈调侃
自己又重新回到了青年时代。“防疫保供
的压力是很大，但想到能够解决市民的物
资需求就觉得动力十足。”

黄生飞黄生飞：：

做好农民和市民间的做好农民和市民间的““桥梁桥梁””
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“最忙的时候，每分钟都有要货

电话进来。希望我们农场在疫情期

间的努力，能够给更多人带来温暖。”

“ 良 心 企

业 ，赚 良 心

钱。虽然防疫

保 供 压 力 很

大，但想到能

够解决市民的

物资需求，我

们就觉得动力

十足。”


