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倔劳模铁心种粮

鸡打鸣，猪哼叫，犬吠闹……春
分这天，东方刚露白，农家“乐”上
演。李耀春和着“乐”的节奏，早在
秧田忙开了，挪秧盘，匀稻种……操
作细心，技术娴熟。旭阳驱寒意，汗
珠滚春光，累时，他直腰小憩，笑看
自家连片油菜长势，绿叶叠翠，簇花
风摇，郁香扑鼻。俨然一幅江南春
耕画卷！李耀春是卷中人，更是画
中景。因为种粮，他2012年被评为
全省先进种粮大户，2015年获评湖
南省劳模，2020年评上全国劳模。

李耀春今年52岁，湖南省双峰
县梓门桥镇石壁头村农民，走上种
粮之路纯属机缘巧合。他小时候家
里穷，兄妹多，挨过饿。高中毕业
后，打零工，搞修理，拉货卖，能想到
的赚钱事儿都试过，但娶妻抚幼花
销大，日子过得紧巴巴。1998年贷
款凑钱与人合办煤矿，6年下来赔
了30万元，改善家境不成，反欠一
屁股债。债权人担忧：“借给他的
钱，肉包子打狗。”

“我回村种田。”2005年，陷入
低谷的李耀春不服输。可村民不看
好，认为他 36 岁出道种粮为时太
晚，不愿意把田租给他。李耀春挨
家挨户求助，最终租下二三十亩闲
置水田。他学农技、精耕作、勤管
理，种粮大获丰收。卖掉大部分粮
食后，他携妻到长沙农贸市场开店
营销，把自产糯米做成糍粑售卖，生
意火，来钱快。

3年间，李耀春填上了亏空，还
略有盈余。在这美好未来触手可及
的当口，他突然变卦了，决定不再卖
糍粑，只种粮食，还要扩大种植规
模。决定一公开，立马成“爆点”。
妻子抱怨：“你脑壳进水了？”亲朋疑
虑：“种粮靠天，万一阳春不好，咋
办？”面对反对和质疑，李耀春笑答：

“国家鼓励种粮，补贴逐年增加，说
明种粮有奔头。我要把荒田种上粮
食，周边这么多田荒着太可惜。”

铁定的事情，干开了再说。但
面对资金怎么筹、水田怎么租、田间
怎么管等具体问题，李耀春心里也
悬着“十五个打水吊桶”，夜不能
寐。好在“扯着茅蔸上磡”的过程
中，因为有信誉不赖账，他开口就能
借到钱；水田流转谈不拢，镇村干部
驻点协调；种粮技术有需求，农业部
门派人驰援。4年里，他做到了滚
动发展，种植水田200多亩，年年丰
产丰收，还成立种养、农机专业合作
社，带动社员增收。

获得成功后，李耀春劲头更
足。他种粮规模一年比一年大，流
转水田跨 4 个乡镇（街道）2000 多
亩，拥有大小农机30多台，雇用劳
力100余人，对育秧、栽插、施肥、喷
药、收割、烘干等环节实行统一管
理，面向周边农户开展机械化作业
社会服务。去年初，邻近的洪山殿
镇领导慕名向他抛出流转100多亩
荒田的橄榄枝，他说“消除抛荒撂
荒，我作为公民有责任”，旋即开去
挖机翻耕种粮，让这片荒芜10多年
的“绊泥田”重现生机。

惠风拂细柳，洗脚上田埂。李
耀春张口就能说出种粮效益账。每
年收入来源主要包括卖粮所得、服
务收费、国家补贴这三大块，成本支
出包括雇工工资、农机购修、农资费
用、土地租金、库房建设投入等方
面，均摊下来一抵扣，每亩收益在
200—300元，很稳定划算。近8年
里，他用种粮盈利建成一栋两层楼
房，支持儿子娶了媳妇。

忙完了，李耀春笑着环视秧田，
眼里充满期待……

吴盛强 李细华 彭成 黄意诚

●邻村砍掉的老品种
10余年后又翻红

因为果树种植历史长，星光村培育起了一
支40人左右的果树嫁接队，每年11月份到次年
4月份，他们都要离开村子为各地果农提供果树
嫁接服务。

这支队伍走南闯北，对市场上的新品种非
常敏锐，几乎每年都会引进一些看好的品种到
村试种，渐渐地，星光村发展起了近20个品类的
水果，几乎月月都有果子上市。

星光村的果农虽然对新品种充满热情，但
却信奉“逢快不撵逢慢不懒”。“现在村里还有上
世纪70年代从温州引进的蜜桔，600多棵树，农
民依然认真管护，每棵树每年有大概200元的收
入。”星光村果农老罗表示。

近年来翠冠梨的翻红更让村民尝到了“逢
慢不懒”的甜头。翠冠梨又称“六月雪”，1992年
星光村开始大量种植。不到10年，翠冠梨的市
场价格便跌破成本，邻村大量砍树，星光村却按
兵不动，将400亩翠冠梨保留了下来。谁曾想，
几年后，翠冠梨市场便有所回暖，价格开始缓慢
上升。“去年地头价卖到了3.5元/斤，每亩产量有
8000-10000斤，每亩产值超过2万元。”老罗说。

市场消费习惯的不断变化对品种更新也是
挑战。2006年，星光村引种福建琯溪蜜柚，党员
干部带头试种6亩，一举成功。蜜柚产量高，好
的年景每亩产值超2万元不费劲。2012年，星
光村蜜柚已经发展到800多亩。但好景不长。
2018年，蜜柚地头价就跌到了几毛钱。“一是蜜
柚种植成本低，四川各地大量扩种；二是蜜柚个
头太大，不适应消费者的喜好。”星光村党委书
记周华分析。

怎么办？星光村依然不急不躁。他们找到
中国柑研所，在专家的指导下，目前已高改了近
30亩桔柚。“桔柚个头小，品质好，是个可以尝试
的方向。”周华说。

●不惜售不追涨
小产区站稳大市场

“大老板吃不饱，小老板吃不下。”有一段时
间，星光村也对自己规模不大品种过多的产业
发展模式充满怀疑。县里领导来调研后也指
出：“星光村的产业发展模式不适应现代市场经
济，但要改过来也不容易。”

不过，事实证明，星光村经受住了市场检
验。“一个品种价格不行了，另一个可能又补上
了。”老罗家5亩多地主要种的蜜柚和翠冠梨，蜜
柚价格不行时，翠冠梨价格又回升了一些，每年
水果收入稳定在3万元左右。

近年来，农业生产设施的不断完善也让星
光村有了底气。为什么翠冠梨能翻红？周华
说，以前没有冷链设施，梨子一窝蜂上市，价格

自然就垮下来了。如今，星光村也建起了冷库，
库容达800吨，有效缓解了集中上市压力。

经过几十年耕耘，一到收果子的季节，星光
村客商络绎不绝。“农户都有自己熟悉的老板，
不少都已经打了十几年的交道。”老罗说。

去年，晚熟柑橘“不知火”先涨后跌，星光村
果农却在前期高价出货，其他地方的不少大业
主因为惜售吃了亏。“星光村人均耕地只有1.1
亩，最大的一户也就20亩左右，规模小反而保持
平常心态，每年都是适时销售，不追涨不惜售。”
周华说。

因为守着几亩果园，星光村农民大部分都
选择农闲就近务工，不会走得太远。2020年，星
光村村民人均可支配收入达21700多元，高出
全区4000多元。

这代果农逐渐老去，水果村应该怎么办？
范云林觉得自己干不动了。2017年，他79

岁，把5亩多地流转了出去，每年能收4000多元
的租金。

“要不了10年，村子里青黄不接的现象就
会凸显了。”周华在2020年作了统计，全村40-
50岁的果农有12人，40-60岁的有41人，60岁
以上的有300多人。村里很少见到80后、90后，
他们比父辈更具有冒险精神，不愿意围着果园
转，纷纷到江浙沿海一带打工，一年也就会来一
次，“侍弄”果树的技术也就断代失传了。

星光村“两委”已经在为这一天作打算。
2019年，星光村对全村土地流转意愿进行了摸
底。2020年8月20日，星光村将有流转意愿的
800余亩土地在成都农交所德阳分所的农村产
权交易平台上挂牌，经过2轮竞价，以840元/亩
的价格流转给了业主。这也是罗江区首次通过
农交所挂牌成交的土地流转案例，实现溢价
40%。

周华表示，这次流转的土地主要都是用于
种粮油的。“大家不舍得果园，只要还干得动，就
不会轻易丢给别人。”但周华认为，这一天迟早
会来。

●专家领导为星光村支招

星光村是一个比较典型的保持小农生产模
式的村子，通过水果多品种策略，分散了市场风
险，也是一种生存策略和智慧。但随着这一代
中坚果农的老去，年轻人不满足围着几亩果园
转，星光村应该怎么发展？当下他们可以做些
什么？小农生产模式是否会逐渐消失？相关专
家和领导给出了他们的看法。

中央农办乡村振兴专家委员会专家、四川
省社科院原副院长郭晓鸣认为，对星光村而言，
现在面临的是小农转型普遍面临的阵痛，当务
之急可注重三个方面，一是以政策支持为重点
对年轻农民赋能，使其有能力以较低成本适度
扩大生产规模，其中既包括对其给予贷款支持，
也包括政府对抛荒地等进行治理后支持有意愿

农户扩大生产规模。二是支持合作社真正有效
率地发展，切实满足小农户产前，产中，产后的
服务需求。三是建立完善农业风险保障机制，
帮助小农解决风险承受能力弱的难点问题。

在星光村这样的农业资源稀缺的区域，小
农生产模式仍将长期存在，并不会很快趋于消
失。但小农生产方式将会渐进式改变，其一，生
产规模适度扩大，数十亩乃至百亩以上家庭农
场逐步成长。其二，生产性服务逐步发展，小农
户之间抱团合作的趋势趋于加强。其三，生产
手段现代化程度不断提高，小微型农机具和数
字农业得到更多应用。总体上，人多地少的地
区难以做到小农彻底退出而走大规模集中土地
的农业现代化道路，相反，保护小农，提升小农，
发展小农仍是基本路径。当然，这一过程如何
实现适度规模经营是绕不过的关口，但这不应
以挤出小农为代价，而是要针对小农发展中的
困境与挑战予以更具针对性的政策支持，促使
小农户能够通过能力提升顺利融入现代农业体
系之中。

四川省苍溪县岫云村党支部书记李君说，
星光村的情况和岫云村很像，都是以小农生产
为主，也都面临产业发展缺少接班人的情况。
我们应该从两个方面来看这个问题，一方面乡
村振兴离不开年轻人，另一方面村子的资源有
限，并不需要所有的年轻人返乡。比如有3-5
户小农户年老无法耕种，只要有一户回来一个
年轻人，可以把这周边3-5户的土地流转集中
起来，实现适度规模种植，进行专业化、标准化
生产，就能实现顺利转轨。星光村有产业基
础，在发展过程中没有经历“栽桑树砍桑树、
栽梨树砍梨树”的挫折，应该说村子里的人对
产业发展是有信心的，这些信心对年轻人来说
是一笔宝贵的财富。目前，星光村可以有计划
的招引一些年轻人返村，当地政府应该出台一
些利好政策，为他们营造一个好的发展环境。
只要让他们返乡后能挣到和城里一样多的甚至
更多的钱，那么我相信年轻人是可以挑起这个
担子的。

罗江区委农办专职副主任聂殷表示，星光
村应继续坚定走好优势特色产业发展路子，并
进一步发展乡村旅游、休闲观光、采摘体验与乡
村康养等新产业新业态。他说，接下来，罗江区
相关部门将指导和帮助星光村着重从以下三个
方面用力：一是培育职业化的农民。引导有能
力、愿意留在乡村发展创业的农民培育成为高
素质农民，成为农村懂经营、善管理的产业能
人，推动小规模种养户向家庭农场转变。二是
抓好社会化服务。引导小农户加入农民专业合
作社“抱团”发展，合作社为小农户提供农技培
训、统防统治、设施装备、产品营销等全产业链
社会化服务，解决好服务短板。三是建好集体
经济组织。以盘活闲置资产为契机，推动农村

“三变”迈向“深水区”，增加集体经济收入。
张艳玲
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区星光村一年四季月月有果区星光村一年四季月月有果，，是当地是当地

远近闻名的水果专业村远近闻名的水果专业村。。

星光村种植水果的历史要追溯星光村种植水果的历史要追溯
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奉奉““逢快不撵逢慢不懒逢快不撵逢慢不懒””的的““佛系佛系””种种
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己的生存之道己的生存之道。。然而然而，，随着上一代果随着上一代果
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浦东新区开展农药法规系列宣传活动

落实责任，确保农药市场规范“一个也不能少”
□记者 张树良 通讯员 王思慧

日前，浦东新区农业农村委执
法大队专门召开以农药生产企业和
涉及农药经营分支机构的经营单位
为对象的培训会，对《上海市农药管
理规定》进行了重点解读。同时通
报了全市、全区农药市场现状，传达
农药经营相关政策和要求，进一步
强化了生产经营单位和总公司的主
体责任、违法行为责任追究力度
等。培训会要求生产经营企业负责
人要健全农药生产经营管理制度，

明确专人负责，确保制度能落实到
位，保证农药产品质量和经营数据
的真实性。

3月15日，放心农资下乡暨农
药新规主题宣传活动举行。在活动
现场，执法人员通过悬挂标语、发放
各类宣传资料和放心农资、开设法
律法规宣传讲堂等方式，多方位加
强法律法规宣传普及，广泛告知农
药购买需实名的要求；坚持以服务
为本，精心组织质优的农资生产企
业参与活动，为农民群众带来放心
的农资和技术指导。

浦东新区聚焦农药生产经营企
业守法经营能力建设，把牢农药市
场秩序关和源头关，以农药生产者、
经营者和使用者为重点宣传对象，
通过线上线下精准培训，“面对面”
宣贯，政策宣传送上门，优质农资生
产企业产品展销等形式，实现了农
药生产经营领域宣传告知全覆盖。

据悉，自《上海市农药管理规
定》实施以来，浦东新区农业农村委
员会执法大队通过开展线上宣传告
知、制作相关宣传材料、公众号、送
教上门等有效推进农药销售实名制

的执行。今年1月中下旬以来，共
召开了14场“面对面”宣传培训，培
训现场签订农资经营承诺书，全区9
家农药经营批发企业、9家农药生产
企业和涉及农药经营分支机构的经
营单位、116家农药经营门店负责
人、36家国内外贸易企业负责人参
加，执法大队宣传人员对未参培的
负责人进行了“一对一”宣
传。

执法大队还与各农药
经营门店、农药批发企业
签订了《2021年度农药安

全经营告知书》，此次活动共计发放
《实名购买告知书》199份、实名购
买告知台牌164个、法规单印本290
本、海报100余张，制作了20条宣传
横幅，悬挂于农资经营店和农业合
作社等，大力营造宣传氛围，在农药
经营和使用环节全力推进宣贯活
动，维护农药市场良好环境。

□记者 贾佳 通讯员 李谆谆

近日，农业农村部公布第三批
全国农村创业创新典型县，松江区
入选，为上海市此批次唯一一个上
榜地区。在松江农村，新型农民不
断成长，新业态不断涌现，创业创新
的热潮涌到了田间地头，让这片黄
浦江畔的绿色田野持续生“金”。

在接触农业之前，张春辉一直
开启着创业者的“赢家”模式。创办
蜡烛生产贸易企业，生意如蜡烛一
般红火。在某电商平台的“双十一”
营销大战中，常冲上同类产品销售
冠军“宝座”。直到2016年开始接
触农业。

“农村不缺优质农产品，但好东
西却卖不上好价钱。农产品物流链
有五六个环节，代理商赚取了大部
分的利润，农民处于产业价值链的
底端。”张春辉在叶榭镇农村长大，
对于农产品销售，他有这样的感
受。2016年，他创办起农产品销售
的电商和实体品牌“家绿”，有一个
简单但并不容易做好的初衷，就是
致力于通过产销对接，更大程度简
化农产品流通环节，来增加农民的
收益。

从一开始的大米销售，到西甜
瓜、草莓、葡萄、小番茄等地产优质
水果，再到来自全国各地“土”产品，
张春辉的创业“版图”越做越大，农
产品品类日渐丰富，从实体门店到

电子商务，销售渠道更畅通。今年
5月，他投资建设的“家绿彩虹农
庄”休闲园就要开业。经过改造，
这里将涵盖采摘、农事体验、拓
展、科普等功能，从“卖产品”到

“卖体验”，张春辉的创业模式又将
“升级”。

张春辉的农村创业历程，是松
江农村创新创业的缩影。据统计，
目前，松江有这类创业主体近700
名，这些有一定资金实力、技术专长
的创新创业主体，让松江农村焕发
生机活力。

几年前，美食节目制片人郭悦
与卢森从城市搬到泖港镇腰泾村，
将这里一处旧房亲手打造成自己向
往的模样，称为“美厨玩家”。既谓

“美厨”，厨房自然是主角。分中西
两间，中厨可以包馄饨、煮饺子，西
厨则用来做蛋糕、烤面包。隔壁置
物间，瑞士的芝士火锅，韩国的陶瓷
煲……这些从世界各地淘来的餐具
组成一个“收藏馆”。在乡村中寻找
与艺术之间的连结，郭悦很多次在
创办活动过程中找到新的灵感，她
还发现，乡村田园可做的“文章”远
比城市要多。

借着创新的“翅膀”，乡村创业
正在走出“同质化”的怪圈。同样位
于泖港镇，栖身泖港村村委会一侧
的“周洁尘草木染工坊”目前也已是

“酒香不怕巷子深”。周洁尘从事草
木染作品创作，乡村大自然环境给

了她很多天然的取材来源和创作灵
感，她对草木染古法配方研究着迷，
闲暇时，还开设亲子、女性课堂教授
制作技艺。工坊里的草木染制品，
也吸引了不少采购者。

站在风口的农村创业创新要想
乘风飞得更高，还需要政策方面的
助推。据了解，松江区安排2000万
元专项资金用于推动农村创业创
新，先后制定《关于进一步加强创业
带动就业工作的实施意见》的通知，
以及《关于促进松江区乡村民宿发
展的实施办法》《关于加强民生和人
才保障促进本区乡村振兴的实施办
法》，分别对农村创业创新出台了具
体扶持政策，缓解资金这个农村创
业创新的“卡脖子”问题。

记者了解到，松江区还搭建了
长三角G60科创走廊创业青年交流
平台，为乡村振兴注入年轻力量，促
进双创优势资源共享，推动农村产
业协同发展。每年举办上海（松江）
乡村振兴创新创业大赛，也为农村
创新人才提供交流学习的机会和平
台。

通过政策聚焦、项目聚焦，松江
乡村涌现出了一批发展潜力大、经
营良好的乡村创新创业品牌，像八
十八亩田、幸福老人村和吾舍农场
等；各创业主体正在摸索如何将农
业的多种功能转化为更合适的商业
模式，也让乡村在农业经济功能之
外，向文化、生态、教育功能不断拓
展。

松江区入选全国农村创业创新典型县松江区入选全国农村创业创新典型县

因为有这群人因为有这群人，，松江乡村变得更美了松江乡村变得更美了
□记者 贾佳 通讯员 钱伟超

松江区农资打假暨“放心农资
下乡进村”宣传活动于3月24日在
叶榭镇兴达村举行。松江区农业农
村委执法大队工作人员现场指导农
户如何鉴别假劣农资，引导从正规
农资门店购买农资产品。执法大队
工作人员告诉记者：“农事操作直接
关系到农产品质量安全，在使用范
围、使用方法、使用技术要求和注意
事项等方面，都需要严格执行；广大
农户对于识别假农药、假肥料、假种
子，正确施用农药等能力也需要不
断提高。”

3月16日，2021年全国农资打
假专项治理行动视频会议召开。松
江积极落实相关会议精神，通过宣
传，提高农民识假辨假能力，确保用
上放心种、放心药、放心肥。

现场还对“农药销售实名制
度”进行了重点宣传，现场向农户
赠送杀虫剂、农用防护帽、手电筒
等农资和农用工具；来自附近合作
社、园艺场种植人员以及蔬菜、草
莓等种植散户等60多人积极参加
活动。

近阶段，松江将持续开展农资
打假专项整治工作。接下来，将通
过春耕农资检查、监督抽查等创新
农资监管方式，从生产源头、流通渠
道、消费终端等多管齐下推进，确保
合作社、农民高效安全开展春耕播
种活动。

□短讯

松江开展
“放心农资下乡进村”宣传

□乔勇进

前段时间的“3·15”暗访报道
里，有一个关于广西南宁武鸣区沃
柑的暗访，爆料称部分果商为保证
沃柑品相，防止腐烂，在将沃柑经
过抑菌农药浸泡或喷洒时，擅自调
高抑菌农药的稀释浓度，并且浸泡
后的沃柑未经存储安全间隔期，直
接被送往市场销售。这则报道引
发社会公众对于食品安全的高度
关注。

其实从报道情况看，沃柑防腐
保鲜处理用的抑霉唑、咪鲜胺、2、
4-D、百可得等杀菌抑菌类保鲜农
药，在农业上并不是禁药，同时果
品采后由于病害造成的腐烂问题
也的确十分严重，这和采前通过农
药防治病害一个道理，只不过这些
杀菌抑菌剂类农药不是施在采前，
而是应用在采后罢了，但道理是一

样的，目前通过抑菌剂浸泡等方式
杀灭果实表面及果皮内的病原菌，
减少果品采后腐烂，延长保鲜期，
这都是正常的做法，因此可以说果
品采后防腐是正确的，大家可能会
说，不能不用抑菌类农药处理吗？
当然是可以的，但那样果品采后腐
烂损耗就十分厉害，目前就很难实
现大范围物流和长时间贮藏保鲜
的目标，有很多水果可能就上不了
我们今天的餐桌，同时作为一个规
模化果品产业来说，不经过杀菌抑
菌类保鲜农药处理果品贮运过程
中的腐烂风险就会大增，品质得不
到保证，这是果品经营者难以承受
的。

沃柑的这种通过防腐处理是
没有问题的，但是处理后直接上
市，马上就可以食用还是不可以
的，抑霉唑、咪鲜胺、“2、4-D”、百
可得等杀菌抑菌类农药虽然毒性

不高，属于“低毒”易降解的农药，
但食用后对人体健康也是不利的，
也是需要一定的安全间隔期，不同
农药的安全间隔期是不一样的，但
安全间隔期内，还是不要食用为
好。我国对农药监管一直是比较
严格的，施用剂量和间隔期也都有
明确的规定，问题是有些种植户超
量超浓度施药，不按照规定处理后
设置安全间隔期，这些都容易造成
食品安全问题，危及消费者健康。

沃柑作为广西南宁当地优势
特色农产品，其生产与仓储保鲜等
都有严格而明确的标准，如广西市
场监管局发布的《沃柑采收及保鲜
贮运技术规程》和武鸣发布的《武
鸣沃柑生产技术指南》等标准文件
对采后处理药剂、浓度、方法、时间
及安全间隔期等都有明确的规定，
问题出在是否按标准严格执行和
监管是否到位。

我国的很多农产品安全事件
与农药有关，这里面有高度高残农
药的违禁施用问题，也有农药超范
围、超浓度、超施用量的问题，这两
种虽然性质有些不同，但都是不允
许的，因为都是对消费者健康有害
的。在生产中的确存在果农提高
用药浓度和增加用药次数的现象，
分析下来这主要有两方面原因，一
方面是果农图省事，总想一次性杀
死病菌，觉得提高浓度效果肯定
好，其实这是一个认知的误区，农
药的处理浓度是在试验基础上科
学确定的，盲目增加浓度，不仅增
加用药成本，危害消费者健康，而
且对果品本身还会带来伤害。另
一方面的问题就是果农施药时期
和方法不科学，这也会造成规定浓
度杀菌抑菌效果不理想，果农错误
认为这是施药浓度太低而无效。
因此科学选药、科学施药都是十分

重要的，要加强这方面的科普和技
术培训。

关于用药安全间隔期问题，采
后与采前还是有所区别的，果品采
前由于果品没有成熟，有些不好食
用或风味不佳，用药安全间隔期比
较好控制，就是距离采收期安排用
药时间；但采收后果品已经具有很
好的食用品质，这时农药使用就要
严格监管，不允许所谓的“直接上
市，马上就可以食用”情况发生。
食品安全无小事，还是需要加强对
生产者、消费者和监管者的农产品
（食品）安全教育，不能放任这种
“自己不吃，却让别人吃，毒害消费
者的行为”发生，这不是一个简单
的农产品（食品）安全的科学问题，
而是严重的法律与道德问题。所
以说，农产品（食品）安全任重而道
远，需要全社会每一个人积极参
与，让农产品（食品）“安全”不再是
问题。

（作者单位：上海市农业科学
院农产品保鲜加工研究中心）

““沃柑沃柑””安全事件带来的思考安全事件带来的思考


