
20年前，当全球都致力于用农
药、化肥提升农业产量时，古巴却抛
弃了这种做法，开始发展有机生态
农业。

古巴发展生态农业是不得已而
为之，但也正是这种不得已，使得
国家在面临危难时，农业成为了它
们的救命稻草。现在，在古巴从事
农业的收入，比公务员还要高出
两三倍。但是选择从事农业的人依
旧不多，因为在古巴种田太辛苦。

面对农业从业人数的减少，古
巴的农业发展也进入了一个瓶颈
期，但是作为全球唯一一个经历能
源危机且成功转换农业政策的国
家，古巴做农业的方法却是值得我
们学习的。

那古巴到底是怎么做的呢？

开辟“复古农业”道路
古巴走“复古农业”道路是比较

早的，从1993年开始，古巴整个国家
就实行不用农药化肥、大型农机，只
以传统牛只、人力耕作，农园除了种
菜，还畜养各式各样牲畜，自家门口
就是堆肥场。

同时，饲养的牛等牲畜不仅是
耕地的工具，它们的粪便更是最佳
肥料。

总之，古巴就是以最原始的方
法做农业，虽说刚开始也经历了许
多艰辛，但是到目前为止，其农业生
产造成的污染在全世界来说都是最
小的。而这就得益于它们开辟的

“复古农业”的道路。

都市农业强大
所谓都市农业就是指地处都市

及其延伸地带，紧密依托并服务于
都市的农业。

古巴政府将城市周围五公里定
为城市农业，十公里定为郊区农
业，全面禁止使用农药化肥，城市
居民可以到这里买菜，若有兴趣也
可在自家门口种菜，所以古巴的市
民想买到新鲜的蔬菜，非常简单。

同时，古巴的都市农业的农场
里大多会有小型风力发电机和储水
槽，连能源都自给自足，完全是精细
且多样化的种植规模。

所以，即使面对恶劣的自然
灾害，也不会全军覆没，有一定的
粮食自给率。目前，古巴的都市农
业，可以满足75%当地人的粮食需

求。
所以说，古巴的都市农业在全

球，不管是面对风险的能力还是自
给率，都是相当强大的。

建立作物保护体系
减少农药用量
古巴的作物保护体系最大的特

点就是“早”且“有效”。从20世纪70
年代中期开始古巴就建立了国家作
物保护体系，开始实施有害物综合
控制计划，90年代初又在全国各地
建立了地区作物保护站。

这个保护站作用很强大，不仅
能对田间害虫数量进行监测，并对
农民什么时间使用农药和使用多少
剂量农药给出建议。

这个体系是在全国害虫数量监
测早期预警系统的基础上，经过不
断的调整和完善，逐步建立起来
的。

现在，古巴在种植甘蔗、咖啡、
牧草、甜土豆和木薯时已不再使用
化学合成的杀虫剂；卷心菜上使用
的化学杀虫剂很少，甚至根本不使
用。

拆分农场规模
改善土壤有机质
现在，很多人都说，规模化是未

来中国农业的发展方向。但是，古
巴曾反其道而行，农业生产从规模
化走向了小众化。

古巴革命以后，大种植园成为
了大型国有农场，以使用重型机械、
大规模灌溉、大量使用化肥与农药
等，使古巴的土壤退化加剧。

为了改善土壤问题，古巴将国
有大农场拆分为中等规模和小规模
的合作农场，同时，科学技术和环境
部制定了土壤保护和环境保护的新
法律，通过传统方法与现代科学的
结合，制成堆肥和各种土壤调节物
质，改善了土壤的有机质。

推行多作物间作
改善农产品质量
作物间作在很多国家和地区都

是很常见的，在古巴也是。不过不
同的是，古巴的多作物间作是为了
提升农产品质量。

为了提升产量和质量，古巴科
学家搜集了各地的间作经验并进行
改进，建立了多作物种植体系，减少
了病虫害的发生和杂草的生长，增
加了土壤的有机质。

比如，利用甜土豆—玉米间作
来防治甘薯象鼻虫等，有效提高了
农业的产量和产品的质量。

创办农业职高
培养地方实用型人才
农业对于每一个国家而言都是

非常重要的，所以教育培训自然少
不了，可是古巴的农业教育培训也
有它的特点。

古巴现有 143 所农业职业高
中，其中，农学类职业高中111所，
畜牧类职业高中17所，农机类职业
高中15所。

这个倒也不稀奇，不过稀奇的
是这些职业高中都有生态农业生产
田和实验田，学生在田间上课和工
作，学校利用生产用地和研究用地
自己为学生生产食品。

更重要的是，每所学校都以本
地区的主要农产品确定专业方向，
所以各学校间专业和设施互不相
同。

而且，古巴的可持续农业培训
计划是根据本地的需要确定的，这
些培训计划必须按照农场、省和国
家生产计划的具体目标进行评估，
而不是按照学生数量或课时等传统
指标来确定的。

所以说，古巴的农业教育培训
都是以当地的实际需求为主，想必
学生毕业后也定能学以致用。

这六大方法就是古巴农业成为
奇迹的理由。 农观

埃及干洋葱出口量
排名全球第三

埃及《今日埃及》网站消息：
根据联合国国际贸易中心（ITC）
发布的数据，2019年埃及的干洋
葱出口量排名全球第三，出口总
量为 13.6 吨，出口额达到 3040
万美元，占全年全球干洋葱出口
总额的8.1％，仅次于印度（1.18
亿美元）和美国（7900万美元）。
荷兰（29％）、德国（25％）、日本
（13％）、美国（4％）和克罗地亚
（4％）是埃及主要的干洋葱进口
国。 商务

巴基斯坦
芒果出口遭受重创

由于疫情导致国际航班关
闭和运费大幅上涨，今年巴基斯
坦 芒 果 出 口 将 减 少 35％ 至
40％。芒果是一种易腐水果，国
际航班的停运严重影响了芒果
出口。去年，巴向中东、欧洲、美
国、日本、澳大利亚等国出口了
13万吨芒果，获得超过9000万
美元的外汇收入，预计今年芒果
出口量不会超过8万吨，收入不
会超过 5000 万美元。2018 年，
巴芒果生产量达190万吨，排名
世界第六，前五名分别是印度、
中国、泰国、印度尼西亚和墨西
哥。 食讯

19/20榨季俄罗斯
出口量将刷新纪录

俄罗斯农业市场研究中心
专家认为，19/20榨季俄罗斯食
糖出口量将达到120-130万吨，
出口的两个小高潮是去年12月
份和今年3月份之后，月均出口
量都至少有15万吨，5月份的出
量估计达18万吨。

主要的出口市场是前苏联
国家、蒙古、朝鲜等，运输方式以
汽运和铁路运输为主，报告中指
出，进入5月份之后，最后一个铁
路外运市场阿富汗也开放了，俄
罗斯已经有3年半没有往阿富汗
发糖。

去年11月份，俄罗斯还开
发了新的市场和配送方式。从
Novorossiysk，Temryuk和圣彼得
堡发货柜，到非洲、亚洲和欧洲
的非独联体国家。

不过，下个榨季食糖产量恐
怕不到600万吨，减产150万吨
左右，出口量可能再度萎缩。

泛糖

美国：需求依然低迷
新棉生长顺利

2020年5月15-21日，美国
国内七大市场标准级现货平均
价 53.88 美分/磅，较前周上涨
1.08 美分/磅，较去年同期下跌
7.67美分/磅。当周，美国国内七
大现货市场成交 7312 包，本年
度累计成交1488167包。

美国国内各地区现货价格
上涨，疫情继续给棉花需求和纺
织供应链带来破坏，得州地区国
外询价清淡，西部沙漠地区和圣
约金地区国外询价清淡，皮马棉
价格稳定，国外询价清淡，中国
的需求最好，棉商继续设法留住
前期的合同，部分合同延期到下
年度执行。

当周，美国国内纺织厂对
11-12月装运的2020年4级新
棉有初步询价，由于零售疲软、
消费需求下降，纺织厂的采购非
常谨慎，只根据终端产品销售情
况安排生产，产品仍以个人防护
用品和军用物品为主。 中棉
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□宋晓东 韩朝阳 摄/李嘉南

1989年出生的王连杰从事农机服务行业
5年，他的父亲是改革开放后第一批农机手，王
连杰从小常跟父亲走乡串村割麦子。“那时候
收麦真累啊，又热又脏，坐在农机上，不一会儿
满脸汗水混着灰尘，脸上像糊了层泥。”王连杰
说，“收完一季麦，俺爸能累瘦十多斤，可他还
说比镰刀割麦子轻松多了。”

看惯麦收辛苦的王连杰有一股倔劲儿，读
书时硬是选择了农机专业，毕业后考虑再三，
还是回到家乡河南郸城。2015年，王连杰接
过父亲开了多年的农机，成为中原麦田里涌起
的“后浪”。

“很多人说干农业没前途，但我觉得大有
可为，不是这个行业没前途，而是要看你会不
会干，用不用心干。”王连杰说。回到农村后，
王连杰看准规模化生产和专业化服务是农业
的发展方向，他瞄准农业社会化服务成立农机
合作社。凭借专业知识和一股闯劲儿，王连杰
不仅购置技术先进的农机，引入农机调度系
统，还在经营上打破常规，采用合作分红模式，

实现了轻资产发展。如今，他的农机合作社已
有15台联合收割机和16台拖拉机，并在省内
外打开了市场。

麦收时节，王连杰最重要的工作就是用手
机App调度他的“铁牛战队”。“大家对共享单
车很熟悉，殊不知，农业也有共享模式。”王连
杰打开手机上一款农机调度App，合作社里所
有农机的实时位置、运行状态及各地割麦需求
一目了然，“过去说麦收像打仗，时间紧、任务
重，常常‘兵荒马乱’，现在有了信息支撑，很多
工作都能提前安排，我父亲听了觉得不可思
议。”

像王连杰这样的麦田“后浪”正在中原大
地上不断涌现，笔者在田间地头不断碰到懂技
术、会管理、善经营的年轻“新农人”。

夏收时节，河南省黄泛区农场九分场农业
主管王慧阳一大早就开始调度农机“备战”麦
收。32岁的王慧阳是“农场三代”，专业院校毕
业后已从业12年，调度30余台收割机和数十
辆运输车辆对他而言“轻车熟路”。

“前两代人种地是为了吃饱饭，我们这一
代人种地是职业选择。”王慧阳主要负责农技

推广和农机管理，“统一品种布局、技术规程、
机械调度、农资投入、绿色防控、品牌销售，让
农业生产像工业生产一样标准统一、井然有
序。”

把乡村麦田打造成“露天工厂”是麦田“后
浪”们常常提起的话题。“耕、种、管、收都有统
一标准，以播种为例，播种的密度、深度、间距，
每道工序都有标准。”河南文景园农业科技有
限公司在南阳市宛城区托管4万亩耕地，大田
生产由刚入职两年多的“90后”副总经理田凯
主管，过硬的专业素养是他能带领一群“老把
式”干农活的底气。

“我觉得自己就是新型职业农民，我很认
可这个身份，传统农民凭经验、凭力气种地，我
们凭技术、靠管理经营农业，由拼气力转向拼
智力、拼技术、拼管理。”田凯说。

对王连杰、田凯等麦田“后浪”而言，“面朝
黄土背朝天”的农民形象渐渐远去，苦卖力气
谋求温饱早已不是他们的追求，他们正在麦田
里汇聚技术、管理、资金等生产要素，重绘农业
生产新图景，同时，也在“土里刨金”，追求幸福
生活。

夏收时节，河南省郸城县东风乡前于洼村麦浪滚滚，金黄一片。皮肤黝黑的王连杰站在田埂上，手持对讲机，时时调动4台收割

机田间作业。别看王连杰刚过30岁，他已是夏收“战场”上的“老将”。

年轻人接棒，麦田里涌现出“后浪”转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季转型季
聚焦农业新业态
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“地瓜王子”

致富路上的“三把火”
□凌广志 王军锋

41岁的李剑飞，是海南东方市
四更镇沙村剑飞种植专业合作社负
责人。沙地里不分季节大种地瓜，是
他烧起的“第一把火”。

大海边的沙村，到处都是沙地，
种不了粮食，种花生和地瓜产量也很
低，沙村曾是远近出了名的穷村。

2009年5月，退伍不久的李剑飞
正为如何摆脱贫困发愁，听说有公司
寻找地瓜货源，他打起种地瓜的主
意。

虽然沙地地瓜口感好，但不好
种、产量低，他上网学习后，承包了
120亩沙地。

这一举动，引起村民不解。大面
积种地瓜，不是往死里赔钱吗？

沙地种地瓜产量低首先是因为
灌溉难、存水难，海边光照毒辣，很容
易把地瓜苗晒死。李剑飞决定采用
喷灌方式，既省水又利于地瓜生长；
沙地施肥后容易下渗，肥不够地瓜就
长得跟草根一样，李剑飞就开动脑筋
将肥料混在水里搞水肥滴灌。

起初，李剑飞采用传统的单垄、
矮垄，后来改为1.2米宽的双行大垄
密种，既高产又方便。第一年竟获得
丰收，亩产4000多斤。首战成功，李
剑飞的劲头更足了。

让全村人一起致富是他烧起的
“第二把火”。为整合分散的土地、资
金和劳力，李剑飞牵头成立合作社，
目前地瓜种植面积已达4000亩，年
产值3500余万元。

村民也有了在家门口务工的机
会。近年来，合作社每年临时用工约
2万人次，工资支出400余万元。“我
们夫妻俩负责浇水、装箱等，一个月
收入有7500元。”脱贫户符永旺说。

荒沙地成了“宝地”。沙村党支
部书记符永特说，以前包一亩沙地一
年250元到300元，现在1500元都难
包到。四更镇党委书记欧李利介绍，
该镇近3万亩沙荒地已被利用起来种
地瓜。

“村里收入也大幅增长，以前孩
子读书都要借钱，现在大部分村民在
东方市区买了房子，把孩子送到城里
读书。”符永特说。

保质量、建渠道、打品牌，是李剑
飞烧起的“第三把火”。他严把地头
质量关，有虫眼、品相差的劣等货宁
愿贱卖喂猪，绝不以次充好。

售后服务也不落下。去年，有批
货由于装车时先暴晒后淋雨烂掉，他
二话不说赔偿客户5万元。

为与内地市场错峰竞争，李剑飞
将主要收获期调整为每年3至6月。
如今，他常年联系的客商大户有20来
个，集中在长三角城市，地瓜供不应
求，收购价稳定在2元多一斤。

李剑飞还通过参加农产品展销
会、主动让利助力电商做线上推广等
方式不断拓宽销售渠道。

去年，“瓜呱香”商标已经注册，
“东方甘薯”也获批东方市首个地理
标志农产品，这里的地瓜正走上品牌
道路。前不久，合作社还获评海南省
退役军人就业创业示范基地。
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古巴：靠农业拯救国家［［异域传真异域传真］］

古巴，农业的另一种做法！

作为一个岛国，古巴在农业领域取得了非凡的成就。到目前为止，古巴拥有全球规模最大的生态农业，都市居民吃的蔬菜、餐桌

上的米饭，75%来自方圆十公里内的农地。

“新瓜农”种出新花样
——记河南上蔡豫见合作社负责人陈亚威

“5·20送鲜花不如送‘心形爱
意’小甜瓜！爱人娶回家，早生胖
娃娃！”5月20日，在河南省上蔡县
杨屯乡陈楼村，该县豫见农业专
业种植合作社负责人陈亚威的带
货抖音引来数万粉丝。

在豫见合作社瓜地里摘瓜就
像在寻宝，除了心形甜瓜，还有大
元宝、寿星、福娃等造型瓜。这不
是陈亚威第一次“搞事情”，从开
始决定种瓜，他一直在“搞事
情”。没技术、没经验、没土地，就
敢砸十几万、承包15亩地种瓜，村
里人都等着看他的笑话。

“工字不出头，打工到最后还
是给别人干，趁着年轻不如拼一
拼，说不定能搏出个未来！”憋着
一股拼劲，陈亚威边学习边种植，

边实践边调整，“我感觉种瓜技术
含量低，育苗、种植、技术都可以
在网上学到，这个真不难！”

陈亚威经常抱着手机刷视频
直播教学、搜各种资料，和种植达
人互动，向他们讨教经验。“目前
来说，我的瓜长得不错，最大的甜
瓜 3 斤半，方圆十里谁有我的瓜
大？”陈亚威说起自己的“瓜王”，
开心得不得了。

“先尝试，再调整，去做永远
比不做强！”通过对比研究陈亚威
发现，传统的肥料配比不能满足
自己对高产、高甜的要求。他又
开始自己琢磨出“混合肥”，改变
氮磷钾的比例，提高其他微量元
素的含量，和别人的甜瓜一对比，
甜度强势碾压。

陈亚威的15亩地中，用8亩
建造15个塑料大棚，其中香瓜棚
13 个，西瓜棚 2 个。剩余的 7 亩
地，在种西瓜的同时，还套种了红
薯。“现在是 5 月份，等到 6 月份
时，我打算在西瓜秧的间隙再种
一茬西瓜苗。”陈亚威又在“搞事
情”，打算向“二茬增产量增收入”
发起挑战。

在销售环节陈亚威也有自己
的想法，今年不摆摊、更不守摊，
尝试以网销为主，在开拓销路的
同时实现与客户“点对点”对接，
既能绕过批发商卖上好价钱，又
能帮自己吸纳稳定客户，为接下
来的西瓜、红薯等农产品奠定稳
定的市场。他每天在瓜地编点小
段子发到抖音、火山小视频平台，

帮自己作推广、揽客户；在朋友圈
发布营销信息；实行“定量化送货
上门”的模式，一兜只装10斤，现
摘现送，自己当快递小哥送到家
门口。一番尝试下来，自己每天
不仅要送几百斤瓜到县城客户的
家门口，还要给外地的客户发货，
整天忙得不亦乐乎。

“去年我种瓜的时候大家都
觉得我种不成，今年村里很多农
户找到我要跟着我种，买我的苗，
让我教技术。”说到村里人态度的
变化，陈亚威觉得自己能理解，

“前面有车，后面有辙，做出成绩
别人才会信你。”下一步陈亚威打
算带着村里的人一起“搞事情”。

张培奇 范亚旭 白贺阳

河南源沟村第一书记带火了扶贫瓜果
□张培奇 平祥

“短短两天多的时间，村里的大
棚已累计销售了3000余斤瓜果，销
售额近两万元。”近日，河南省孟州
市财政局驻源沟村第一书记武永正
谈及自己直播带货的成效满心欢
喜。

近日，孟州市槐树乡源沟村扶
贫大棚内的特色瓜果成熟上市，看
着挂满枝头的吊瓜、甜瓜等特色瓜
果，村民们是又喜又忧。喜的是今
年瓜果丰收品质好，忧的是销售渠

道不广，卖得慢。为此，武永正奇思
妙想走进了扶贫大棚，为村里的特
色农产品开始了直播带货。

“今天我代言的是源沟村温室
大棚农产品。这是贫困户张其文家
的瓜棚，今年他种的是一种叫作‘福
秀’的吊瓜。这个瓜，大家看，果实
饱满，硕大圆润，掰开尝一尝，可真
甜。”

“大家再看，这是贫困户席改家
的羊角蜜甜瓜大棚，由于我们村地
处丘陵地区，地势高、温差大，所以
我们的产品糖分很高，口感也特别

好。而且在种植过程中，纯天然无
污染，直采直销，源头直供，特别新
鲜。”……

当天，武永正通过孟州市融媒
体中心抖音号、豫视频推销起自己
代言的村里大棚的新鲜农产品，既
接地气又实在，主播范儿十足。

源沟村曾是河南省定贫困村，
近两年，在党的扶贫政策扶持下，村
里先后建起了20座日光温室扶贫大
棚，并大力发展乡村旅游和采摘农
业，村里不仅成功甩掉了贫困村的
帽子，还成为了远近闻名的美丽乡

村。
今年开春，扶贫大棚基地引进

了特色水果种植，发展了三个吊瓜
棚和五个羊角蜜甜瓜棚。经过两个
多月的精心管理，现在瓜果已经成
熟，大棚内果香四溢，令人垂涎欲
滴。“现在村里大棚采摘园都已正式
开园，初夏的水果口感好，新鲜着
哩！多给我们宣传宣传，欢迎各方
游客前来采摘品尝。”送笔者走时，
武永正还不忘给村里的农产品再来
一波广告。


