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［地方案例］

以“绿”为妆客自来
2014年后，随着桑蚕业持续

发展和市场价格的稳定，加上线河
村漫山遍野的桑树为养蚕提供了便
利条件，从事蚕茧收购工作的廖涛
回村，带领村上几位养蚕大户以土
地入股的形式组织成立合作社，由
合作社统一管理、扩大基地规模，
逐步以栽桑养蚕循环开发重新起航
了当地的桑蚕产业。合作社转变了
村里产业发展的结构和方式，改善
了生产环境，提升了生态环境，带
领村民走出了一条循环清洁农业之
路，让当地桑蚕养殖为村容村貌增
了色、造了势、添了景。合作社的
桑园里，成片的桑树染绿田间山
头，昔日里不出名的小村庄，变成
一片绿色的海洋，游客徜徉绿海，
扑蝶赏花，拍摄留影，为原本寂静
的小村庄平添许多人气。成熟的桑
葚色紫黑、多汁味甜，大量游客慕
名前来采摘。

如今，合作社已拥有标准化立
体蚕厂560平方米，全年养蚕300
多张，桑树种植面积达 1000 多
亩，有食用菌厂房 1100 平方米，
冷库一座，年加工食用菌 50 万
袋，套种魔芋600多亩，蚕、菌、
芋三大主导产品发展相得益彰；年
销售额达 1150 万元，总盈余达
260万元，为成员兑现二次分红28
万元，实现了生态建设和经济发展

互促共赢。
合作社还带动周边农户300余

户发展清洁桑蚕养殖，辐射种桑养
蚕面积4000余亩，户均增收万元
以上。线河村十组的邹成学通过加
入合作社，种植了桑园30亩，养
蚕 50 张，现在春夏秋三季养蚕，
每期40多天，一年下来挣了10多
万，比在外面打工挣得还多，更可
贵的是实现了在家门口就业。

以“粪”为媒满村芳
在合作社的带动下，洛河镇成

为种桑养蚕大镇，2015年时种桑
面积已突破2000亩，桑蚕户发展
到300余户，收购鲜茧7吨。但随
之而来的严重问题是镇内每年要产
生2吨蚕沙等污染垃圾，有些散养
农户自建的蚕房条件简陋，消毒不
过关，温度控制不到位，桑蚕时不
时出现大面积死亡。

合作社致力于集中处理农户养
蚕产生的污染物垃圾，同时改善蚕
房卫生条件。合作社派技术员全面
指导农户定期铲除蚕室四周杂草、
清理阴沟、扫除垃圾、全面消毒，
为产出高质量蚕茧提供良好的卫生
环境；鼓励蚕农通过农户土地入
股、桑园返租倒包、集中蚕房养
殖、合作社代管代养、个人出工出
力等多种灵活模式，到合作社修建
的蚕房养蚕，提升养殖品质；经过

筛选的五龄以上的蚕沙，由合作社
与江苏蚕沙枕厂商签订购销合同统
一卖出；蚕农和其他畜禽养殖户的
畜禽类污染物，由合作社统一收
集，挖坑撒上石灰，用土封闭发
酵，处理后的蚕沙变为上好的有机
肥施入桑田。通过变废为宝，显著
改善了养殖环境的同时，村里实现
了山青园肥水绿。

2018年，合作社共处理畜禽
类污染源20吨，产生价值4万元，
其中生成有机肥35吨、节省肥料
成本9.3万元，销售蚕沙枕原料收
入10万元。

点“枝”成金菌飘香
桑园每年每亩能修剪下1吨以

上的桑枝，合作社和周边农户的桑
园每年都会产生 2000 多吨桑枝，
传统蚕桑养殖的桑枝处理是个难
题。桑农要么就随意堆放在房前屋
后、田间地头，要么就直接露天焚
烧。

经过分析检验，桑枝枝条含有
5%的粗蛋白、19%的木质素、50%
的纤维素，同时含有多酚类、黄酮
类、生物碱等特殊成分，具有药用
功能，是栽培食用菌的优质原料。
合作社研究设计出了一套新的食用
菌培养基配比方案，顺利完成了桑
枝菌棒的加工和出菇试验。桑枝条
栽培食用菌后的废料还可作为有机

肥料循环使用。用桑枝栽培的食用
菌口感香脆，桑枝菌受到了市场的
青睐，价格也高出普通食用菌。

2014年合作社投资500万元建
成了食用菌厂，购置了粉碎、烘
干、装袋等菌棒加工设备，利用线
河村的废弃桑枝，优先为合作社成
员免费提供养殖场地、技术指导并
负责回收。收购的桑枝进行加工后
制成原料培养香菇，既能实现废弃
桑枝的综合利用，还降低了农户生
产成本，桑枝菌的培育开辟了蚕农
新的收入来源，增加了蚕业的附加
值，拉长了蚕业产业链，实现蚕菌
双赢。

合作社带领越来越多的农户加
入到桑枝资源化利用的模式中，为
构建农业废弃物循环利用，创建

“绿色家园”打下了坚实基础。
2018年，合作社综合处理桑枝160
吨，加工食用菌50万袋，实现产
值250万元，盈余60万元，桑枝利
用使农户每亩桑园增收100元,农
户每培植1000袋菌棒可增收5000
元。

桑芋间套富路宽
为进一步提高蚕农的产出效

率，合作社反复探索，通过实验发
现，魔芋耐阴喜湿，植株不高，叶
片稀少，不会对桑树生长造成影
响，其种植海拔、土质土壤、适宜
温度等生长环境和桑树的生长环境
大致相同，在桑园套种魔芋，既可
以为魔芋创造适宜生长的最佳环
境，又能提高土地利用率，增加了
蚕农的亩产收入。2017-2018年，
合作社在桑园行间套种魔芋的栽培
试验取得成功。合作社采购芋种
30吨，推广种植600余亩，增收效
果明显。2019年合作社将再投入
170万元购买魔芋烘干、切片等初
加工设备，兴建投资魔芋加工厂。
合作社为成员算了一笔账，按7.5
吨鲜芋加工1吨芋干片计算，每加
工1吨芋干片的原料成本为3.75万
元，燃料、劳力、运输、包装材料
等费用 7000 元，总成本 4.45 万
元。每吨芋干按最低售价 6 万元
计，加工1吨芋干片可获净利1.55
万元。若在洛河镇及周边现有的
4000亩桑园都套种魔芋，每年可
加工芋干100余吨，净增收155万
元。

中农

平利县宏俊富硒种养殖专业合作社位于陕西省安康市平利县洛河镇线河村，成立于2014年，共有成员68户。“鎏金铜蚕”鉴证了安康历

来是蚕桑之乡的美誉，在安康市平利县洛河镇宏俊富硒种养殖专业合作社的带领下，线河村、狮子坝村、莲花台村等周边村庄，通过栽桑养

蚕，种养结合循环再利用，既富了老百姓的腰包，也护住了乡亲们的“绿水青山”。

［政策动态］

河北进一步做好新型农业
经营主体培育工作

为进一步推进农业供给侧
结构性改革，引领农业适度规模
经营发展，带动农民就业增收，
近日，河北省财政厅、省农业农
村厅联合出台《关于做好新型农
业经营主体培育工作的实施意
见》，提出突出财政支持重点，明
确关键环节，建立财政支持新型
农业经营主体政策体系。

大力培育新型农业经营主
体是关系农业现代化的重大战
略。各级财政、农业农村部门要
切实加大对新型农业经营主体
的支持力度，加快培育一批管理
规范、运营良好、联农带农能力
强的农民合作社、家庭农场，发
展一批专业水平高、服务能力
强、服务行为规范、覆盖农业产
业链条的生产性服务组织，打造
一批以龙头企业为引领、以农民
合作社为纽带、以家庭农场和农
户为基础的农业产业化联合体。

贡宪云

海南省“以奖代补”重点培
育26家家庭农场

10月8日，海南省农业农村
厅、省财政厅联合印发《2019年
家庭农场发展项目实施方案》
《2019年农民专业合作社发展项
目实施方案》《2019年农业生产
社会化服务发展项目实施方案》
等多份文件，旨在进一步促进该
省家庭农场的发展壮大和规范
发展，提升该省农民专业合作社
质量和效益，促进该省小农户与
现代农业发展有机衔接。

根据相关工作要求，2019
年，该省将重点培育26家规模适
度、生产集约、管理先进、效益明
显的家庭农场，支持30个制度健
全、管理规范、带动力强的县级
以上（包含县级）农民专业合作
社示范社及联合社高质量发展，
支持农业生产社会化服务面积5
万亩以上。

陈雪怡

江苏省盐城市东台农产品
“好味连台”

30万亩西瓜年产值超30亿
元，一只西瓜在香港售价达150
港币；15万亩桑园年销售超30
亿元，建成全球最大的高档生丝
生产基地；10大蔬菜生产基地年
产值超40亿元；方东村仅一个村
苗木销售就超10亿元……江苏
东台以“一只瓜、一篮菜、一根
丝、一棵树”为代表的“四个一”
特色产业，年产值超120亿元。
10日，东台市“好味连台”农产品
区域公共品牌新闻发布仪式在
南京举行。

东台连续18年进入全国县
域经济百强，去年，东台实现农
业总产值220亿元、增加值108
亿元，创成国家农产品质量安全
市、全国特色农产品优势区。

东台将打造农业品牌作为
推进乡村振兴战略的重要抓手，
推出整市域、全品类的农产品区
域公共品牌“好味连台”，形成特
色鲜明的现代农业发展新格
局。目前，东台农产品加工产值
达480亿元，年销售超500万元
规模农产品加工企业有 310
家。东台农产品正从有机、绿
色、无公害“老三品”转向区域公
共品牌、企业品牌、产品品牌“新
三品”。

葛勇

8.81万家民企参与
“万企帮万村”行动

打赢脱贫攻坚战，离不开
全社会的参与。从全国“万企
帮万村”精准扶贫行动论坛上
获悉，截至 2019 年 6 月底，参
与“万企帮万村”精准扶贫行动
的民营企业达到8.81万家，精
准帮扶 10.27 万个村（其中建
档立卡贫困村5.53万个）；产业
投入 753.71 亿元，公益投入
139.1亿元，安置就业66.15万
人，技能培训94.1万人，共带
动和惠及1163万建档立卡贫
困人口。

由中国扶贫志愿服务促进
会、中国社会扶贫网举办的“消
费扶贫论坛”上，国务院扶贫办
社会扶贫司司长曲天军表示，
国务院扶贫办将消费扶贫纳入
东西部扶贫协作和中央定点扶
贫政策框架，将购买和帮销贫
困县农副产品情况、帮助扶贫
协作地区消费扶贫金额和消费
扶贫带动贫困人口数分别纳入
中央单位定点扶贫、东西部扶
贫协作业务统计范围。“今年5
月、8月，财政部、国务院扶贫
办联合推动运用政府采购政策
推进消费扶贫工作，同时引导
电商平台拓展销售渠道促进产
销对接，树立消费扶贫从社区
开始的理念，引导广大消费者
积极参与到消费扶贫活动中
来。”曲天军说。

全国政协常委、中国老区
建设促进会会长王健在“老区
妇女巾帼建功 决胜脱贫攻坚”
论坛上表示，老区妇女伟大精
神激发了决胜脱贫攻坚的强大
力量，坚持投身脱贫攻坚主战
场勇担生力军、坚持先富带后
富示范引领勇当开拓者、坚持
巾帼建功决胜脱贫攻坚勇做模
范者。

中国农业发展银行创新部
副总经理栗华田指出，农发行
切实发挥政策性金融在脱贫攻
坚中的作用，以全国工商联“万
企帮万村”精准扶贫行动台账
为基础，通过工商联推荐和各
分支行摸底，建立了农发行支
持“万企帮万村”精准扶贫行动
项目库。截至2019年9月末，
纳入项目库企业共1362家，较
2016年增加1020家，覆盖31
个省级分行；已支持企业 968
家，较 2016 年增加 767 家；贷
款余额 787.17 亿元，较 2016
年增加508.07亿元；带动及帮
扶贫困人口约 76.99 万人，较
2016年增加68.05万人。

中国农业大学人文与发展
学院陆继霞教授表示，民营企
业有充分的市场嗅觉和灵敏
度，洞悉微观层面高效的资源
配置方法，并降低交易成本。
无论是产业扶贫、党建扶贫，还
是公益扶贫、基础设施扶贫、教
育扶贫等诸多方面，都可以看
到民营企业的身影，例如山东
如意集团在宁夏的扶贫车间、
湖北先农坛和陕西雪樱花的

“公司+基地+农户”的产业扶
贫、泛海集团三位一体的“教育
扶贫”、字节跳动和拼多多的

“互联网+”和电商扶贫都体现
了民营经济不只是逐利的机
器，也可以是有爱、有温度的资
本。

高雅

县域经济高质量发展离不开金融支持，银行类金融机构是支持县域经济发展的重要力量。邮储银行江西省分行近年来坚持以市场需求为

导向，积极开发个性化、差异化、定制化金融产品，加大对全省“三农”、小微和民营企业支持力度，引导金融“活水”源源不断流到县域，助力县域经

济高质量发展。

［选载·建设管理］

本 书 对 于

指导农民专业

合作社健康发

展、规范经营具

有重要参考价

值。

发展农民专业合作组织，是市场经济条件下推进农业产业化经营的重要举措，是创

新农村经营体制、提高农民组织化程度的有效方法，更是实现农业增效、农民增收，促进

农村经济发展的重要途径。

（3）有助于新产品开发，节约新产品投入
市场成本。一个新产品进入市场，风险是相当
大的，而且投入成本也相当大，采用现有的知
名品牌，利用其一定的知名度和美誉度，推出
新产品，采用品牌延伸，可节省新产品广告费。

（4）有助于企业抵御竞争者的攻击，保持
竞争优势。新产品一推出市场，如果畅销，很
容易被竞争者效仿，但品牌忠诚是竞争者通过
模仿无法达到的，品牌忠诚是抵御同行竞争者
攻击的最有力的武器。所以品牌可以看成是
企业保持竞争优势的一种强有力的工具。

第六节 产品包装策略
一、包装的意义
商品是产品和包装的结合，包装是构成商

品的重要组成部分。商品包装不仅仅是盛装
商品、保护商品采取的一种措施，同时也是宣
传商品的一种手段。因为优良的包装有助于
商品的陈列展销，有利于消费者识别选购、携
带和使用，激发消费者购买欲望，从而促进销
售。因而人们常把包装设计称为“产品推销设
计”，把商品的包装称为“沉默的推销员”。农

产品统一包装对农民专业合作社具有重要的
意义。

（1）通过农产品包装的标准化，可以提高
包装的生产效率，便于农产品识别。

（2）通过农产品包装的标准化，可以提高
包装质量，节省包装材料，节省流通费用，也便
于发挥专用运输设备的作用。

（3）可以从法律的角度促进可回收型包装
的使用，促进农产品包装的回收利用，节省社
会资源。

二、包装的基本策略与要求
农民专业合作社在使用统一品牌包装上，

要体现一致性，即对合作社对其推向市场的各
种产品，在包装上采用相同的形状、色彩、图
案，使它们具有共同的特点，以便于消费者辨
认和记忆。 （未完待续）

农民专业合作社基础知识（一百零一）

数据显示，自2014年起，邮储
银行江西省分行县域贷款规模增
长显著。截至2019年7月末，县域
贷款余额达到728亿元，较2014年
末增加了528.42亿元。

专注服务“三农”
再过一两个月，陈小红种的麒

麟西瓜又要成熟了。“我们的麒麟
西瓜结瓜期长，从每年5月份产出
第一批后，一直可以采摘到11月，
全年能收获4至5批。”陈小红说。

在江西分宜县，陈小红是家喻
户晓的种瓜能人。在他的带动下，
分宜县麒麟西瓜的种植面积越来
越大，已发展至50000多亩。当地
及周边4500多农户因此受益。

“产业的壮大离不开邮储银行
对我们的一路支持。”陈小红说。
创业初期，陈小红需要资金扩大种
植规模。来自邮储银行分宜县支
行的一笔5万元贷款让陈小红至今
记忆犹新。

“他的种植面积在逐年增加，
销售渠道、利润等指标都很稳定。
我们判断他的西瓜产业发展健康，
且有上升空间。”邮储银行分宜县
支行三农金融事业部总经理欧阳
红梅说。目前，邮储银行分宜县支
行通过小额贷款、家庭农场贷款、
财政惠农信贷通等为陈小红提供
融资金额累计达1070万元。

“小红模式”在分宜被复制，邮
储银行分宜县支行为西瓜种植户
量体裁衣提供多种金融产品。截
至目前，已累计为西瓜种植户发放
贷款超8000万元。

农业经济在县域经济中占有
重要地位。邮储银行江西省分行
近年来创新开发了一系列三农金
融产品引导金融“活水”源源不断
流到乡村，破解农业农村资金不
够、资源流入乡村能力不足等问
题。在抚州，针对蜜橘行业的农
户、商户，邮储银行抚州市分行创
新开发蜜橘贷，截至今年6月底，蜜
橘贷累计发放贷款8957万元；在樟
树，邮储银行樟树市分行针对樟树
特色中药材产业开发无抵押、免担
保、低利率的中药材流水贷产品，
为当地特色产业发展拓宽融资途
径……

“邮储银行虽不带‘农’字，但
专注服务‘三农’。当前，广大乡村

迎来难得的发展机遇，服务农村大
有作为。”邮储银行江西省分行党
委书记、行长肖天星表示。

助产业结构优化升级
随着农村现代化进程加快，工

商业企业经营规模不断扩大，其金
融需求也愈发强烈。

江西剑安消防科技有限责任
公司是江西新余一家本土企业，自
2004年创设至今已发展成集消防
产品研发、设计、制造、销售、服务
于一体的高新技术企业。“在气体
灭火领域，我们位居国内前三。去
年销售收入7600万元，今年争取达
到1亿元。”公司董事长张剑锋说。

科技创新成果为企业带来了
巨大的经济效益，但科技创新还需
要持续的研发投入，企业如何才能
解决资金难题？邮储银行新余市
分行在了解到江西剑安消防科技
公司资金困难的情况后，积极为企
业策划授信方案，为其提供了500
万元贷款。

“2016年适逢企业发展关键节
点，资金短缺是一大瓶颈。邮储银
行新余市分行当时的贷款，真是雪
中送炭。”张剑锋说。

据了解，在我国产业优化转型
升级的过程中，县域尤其是城镇的

经济结构在悄然发生变化，第二、
三产业不断加速发展，中小企业大
量涌现。为满足县域工商业企业
融资需求，邮储银行不断加大对民
营和小微企业支持力度，进一步提
升服务实体经济能力。

家具产业是赣州市南康区的
传统优势产业。近年来，南康家具
步入发展快车道。邮储银行赣州
市分行开发设计金融产品“家具产
业信贷通”，向南康家具企业及相
关配套生产企业发放无抵押贷款，
单笔贷款最高授信额度500万元。
截至今年6月底，累计放款1.31亿
元。

“税贷通”“高新贷”“科贷通”
“小微易贷”……邮储银行江西省
分行通过不断创新金融产品，适度
提高对民营企业信贷风险容忍度，
有效支持了民营企业发展。

与县域经济共生共荣
聚焦各类金融需求，金融机构

的产品供给也需要不断创新。为
此，邮储银行江西省分行积极构建
银政、银担、银协、银保、银企等合
作平台，满足来自县域的融资需
求。

例如，邮储银行宜春市分行以
营业部为试点，积极对接政府扶持

项目，相继成为宜春市财政惠农信
贷通、油茶担保贷款、再就业担保
贷款等特色贷款项目的首批贷款
发放机构。

2019 年 3 月 11 日，由江西省
融资担保股份有限公司担保、邮储
银行江西省分行发放的“银担增信
贷”第一笔贷款300万元落地。“银
担增信贷”可以为有新增贷款需求
又急缺抵押物的小微企业、“三农”
主体有力提供增量资金支持。

此外，邮储银行江西省分行目
前正在一些产业优势突出、人口居
住集中、资金需求旺盛的行政村，
通过搭建“银村合作”平台，推进

“整村授信”，积极构建乡村地区信
用体系，打造良好信用环境。

预计到今年年底，邮储银行江
西省分行将在全省建设405个信用
村，届时作为信用村的农户无需任
何担保、抵押物，可直接获得不高
于20万元的信用贷款。

“促进县域经济高质量发展是
一项系统性工程，需久久为功。作
为金融机构，邮储银行将一直保持
对县域的资源倾斜力度，努力供给
创新产品，提升金融服务质效，实
现与县域经济共生共荣。”肖天星
说。 崔璐

今年，北京市密云区西田各
庄镇的军兴广达种植合作社将蔬
菜大棚80亩的闲置土地，种上了
多个品种的鲜食玉米。9月份玉米
迎来收获，亩产1500斤，由北京
泰民同丰农业科技有限公司负责
回收。同样，该区不老屯镇的北
香峪村，今年在30亩的村集体土
地上种了糯玉米“农科玉 368”，
泰民同丰全程提供技术指导，并
适时采收，给该村20来户低收入
户带来5万多元的增收。

近年来，密云区鲜食玉米产
业呈全面增长趋势，种植面积从
几百亩发展到3000多亩。作为该
区鲜食玉米种植和销售龙头企
业，泰民同丰已带动全区 11 个

村、187户村民，改变过去种植普
通玉米的历史，转向种植鲜食玉
米，取得良好成效。

据密云区农业服务中心粮经
科崔小英科长介绍，近年来，该
区选取泰民同丰为代表的龙头企
业或合作社，依托项目实施，与
市区两级农业技术推广部门合力
进行鲜食玉米种植推广，包括新
品种展示、示范推广生物防治技
术、举办鲜食玉米节等，不但增
加了全区鲜食玉米种植规模，也
提升了产品品质和效益。

据了解，泰民同丰目前已形
成“自有种植+合作社+农户”的
种植模式，今年种植规模达到520
亩，分布密云多个乡镇。该模式

不但实现了合理错期种植，保证
持续生产供应，而且还避开高温
和虫害发生时期，同时降低利用
农户和合作社闲散土地，降低了
租金和人工费用。

为提高鲜食玉米产品质量，
企业不仅注重种植优新品种，也
创新种植技术。目前，企业种植
的品种均为北京市农业技术推广
站重点推广的优质高端新品种，
目前有甜玉米品种“BMB380”“京
白甜456”等，糯玉米品种“农科
玉368”“密花田糯3号”“蜜甜糯
1号”等。2019年新引种黑色甜
玉米品种2个；在技术模式上，有
抢早播的深“V”覆膜技术，可以
使鲜穗持续140天以上供应，实现

鲜食玉米一年两茬种植。还有赤
眼蜂防治加生物农药的防治技
术，减少了虫害发生，降低农药
用量。

在销售模式上，泰民同丰积
极创新，采用线上线下相结合的
方式，形成了多渠道的销售。首
先利用互联网优势，在电商平台
销售鲜食玉米，其中甜玉米的销
量一度达到淘宝全网的前三名。
另外，发展微商销售和社区新零
售，组织社区团购和市民采摘。
同时这两年积极举办鲜食玉米
节，参展农产品进社区，不断积
累客户带动了销售，获得了很好
的经济效益。

芦晓春

北京密云北京密云：：农企发力让鲜食玉米农企发力让鲜食玉米““种销两不愁种销两不愁””

破“茧”为金壮产业 循环经济促环保 金融“活水”助县域经济发展


