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情事 倾诉与聆听，城市人的情感故事。
请勿对号入座。

组合Ⅰ
我难忘的一场情感经历♨

●我是1955年出生的，家中的老大，下面有两个妹妹，一个弟

弟。我爸爸妈妈都在纺织厂做生活，他们是翻身感很强烈的工人，都是共
产党员哦！党员讲究的是“吃苦在前、享受在后”，先进性体现在吃苦耐
劳上，我爸爸妈妈就是这样的人，他们做生活卖力得不得了，为了多织
布、织好布，他们经常加班，那个时候的加班费很低的，有时多做两三个
小时还是义务的哦。

回忆往事，我妈妈经常说：“亏得大女儿懂事，像个小姆妈代替我们
照顾弟弟妹妹，要不，我哪有心思和精力扑在工作上啊！ ”我爸爸妈妈
五六十年代都是厂里的劳动模范，我爸爸还当过市里的劳模呢！我妈妈对
我调侃说：“劳模奖章有你的一半！”

我们家没有老人相帮照顾孩子、做家务，一切都得靠自己。也许你不
相信，我六岁就开始学做家务了，我们家住在杨浦区的姚家宅，哦，上世
纪八十年代那一片都动迁了。那里陈旧、破败的平房一座连着一座，巷道
狭窄，整个宅子只有两个公共接水站，两个公共厕所，条件很差。我们淘
米洗菜、洗衣服都是在露天的公共接水站完成的。夏天还没什么，赶上寒
冬腊月天，在那里淘洗真跟服苦役一样的难熬。好在那时候的人都不娇
气，都吃得起苦，尤其是我们这些劳动人民家庭的女孩子，几乎个个勤劳
能干。

我们家跟邻居的关系比较好，我妈妈关照我，要是大人不在家，遇到
什么难处了，你就去问问张奶奶、李阿婆。那时的人际关系都很淳朴、简
单，都蛮乐意帮助人的，在我的记忆里，我向她们求助，从来没有被拒绝
过，我的很多家务活都是邻居阿婆、阿姨教会的。我烧菜的时候，她们会
告诉我怎么搭配、放多少油盐、如何掌握煤球炉上的火候。说心里话，尽
管那时候我们的生活很清苦，但是，几十年过去了，我还是很怀念、留恋
那段岁月的，因为，有很多的温暖，关爱。

我大妹妹比我小二岁，弟弟比我小四岁，最小的妹妹小我六岁。我晓
得爸爸妈妈在工厂上班很辛苦，回到家应该多些休息啊，所以我把大部分
的家务活都揽了，就说夏天洗澡吧，我从接水站把水拎回家，然后烧洗澡
水，给弟妹们洗澡，洗完了再把他们抱到竹榻上，让他们在竹榻上玩，我
则烧饭烧菜，爸爸妈妈下班回家，一切都已搞停当。

过早的操劳，繁重的家务活，在别人看来，好可怜哦，要发牢骚，吐
怨言的，是吧？而我，则很感激那段经历，因为，在那样的磨砺中，我学
会了很多生活技能，更可贵的是，正是这样的“磨难”成就了我的人格和
品格。

生活真的是最好的老师，当然，你得有一颗爱学习、善待生活的心。

●七岁那年，我读书了，那时候，学业很轻松，就上半天课。我虽

然年幼，但我很知道轻重，我觉得，读书和做家务是最要紧的事，最要紧
的事一定要做好。我上课很认真，做作业很仔细，那时候的家长不像现在
的爹妈，对子女的读书基本是不大管的，要想学习好，就靠老师的传授和
自己的努力了。我们班五十四个学生，大多数学习成绩一般般，尤其是男
生，读书差不算，还特别的调皮捣蛋。我学习好，又听话，而且，我的长
相又好，所以，很得老师的喜欢，尤其是班主任秦老师，经常在班上表扬
我，我的作业还被作为范本，贴在教室的墙上，让大家向我学习。

二年级的时候，我们学校有五个参观市少年宫的名额，学校有几百个
学生哦！秦老师硬是为我争取了一个名额，她在班上说：“这是对表现最
好的学生的奖励！”同学们都用羡慕的眼光看我。

市少年宫打开了我的眼界和脑洞，作为生活在下只角的劳动人民家庭
的女儿，我这是第一次知道，上海居然有这么美好的地方，还有那么多衣
着漂亮、可以在那里唱歌、跳舞、拉琴、画图的小朋友啊！在这之前，我
还以为这世上的孩子都跟我们姚家宅的孩子一样，衣着打着补丁，不穿袜
子、邋里邋遢的呢！我好羡慕他们。

老师喜欢我，同学们对我也很友好，每次选举班干部，我都是高票当
选，从二年级开始做中队长，到四年级，又成了大队长，秦老师一直鼓励
我：“继续努力，听毛主席的话，跟共产党走，你会成为共产主义事业的
优秀接班人的。”

谁想到，五年级的时候，“文革”来了，一切都变了样，秦老师因为
出身不好，被揪斗，班上几个嫉妒我的同学，说我是秦老师培养的修正主
义的苗子，要我老实交代秦老师跟我的关系，秦老师是如何教唆我的？莫
名其妙啊！亏得我脑子也清楚啊，我说，秦老师教育我听毛主席的话，跟
共产党走，这有什么不对吗？

几十年后，我们小学校庆，我重回母校，见到了秦老师，我情不自禁
地拥抱了她，我哽咽地说：“你是我没齿不忘的启蒙老师，谢谢你，在我
懵懂时代给予我的厚爱和教育。”秦老师拍着我的后背说：“我是看好你
的，一直看好你的。”

●进中学后，我还是老师、同学们眼中的好学生，我第一批参加红

卫兵，还是班级的排长，哦，类似于现在的班长、中队长。因为我身材
好，相貌好，被学校小分队老师挑去做了舞蹈演员。尽管那时学校的教学
秩序被打乱，但对学生来说，还是有坚守的东西存在的，因为，还有文化
课要上，还有当时盛行的学工、学农、学军，这都需要拿一个正确的态度
去应对的是吧？我文化课的学习成绩在班上是数一数二的，学工学农学军
中我的表现也是很突出的，我始终认为，无论做什么事，都要用认真的态
度，尽力做到最好。

1972年，我中学毕业面临分配，当时的分配方案就是根据家庭的具
体情况、哥哥姐姐的去向，决定你是留在上海还是去农村。同学们私下里
都在交流相关的信息，有叹息的，有笃定泰山的，好几个同学对我说：你
是老大，务农是必须的了。去近郊农场，算你额骨头高啦！我这人脑子很
简单，说：毕业分配大会开完后，我就报名去外地农村插队落户干革命！
有吐舌头的，有摇头表示不相信的。我信誓旦旦的说：到时候你们看好
了！

毕业分配动员大会还没有开，体检报告下来了，我居然被查出了肺
炎！老师拿着体检报告到我家，告诉我爸爸妈妈：“赶快送益群住医院！”
我傻乎乎的说：“住院？毕业分配怎么办啊？”老师说：“你先治病吧，你
这情况是要特殊处理的。”我脱口而出：“我之前就想好了，报名去农村插
队落户！”我爸爸说：“你没有毛病，我们支持你，可是你有病去农村，不

是给贫下中农增添麻烦吗？”
我在上海肺结核防治所（现在的上海肺科医院）住了

将近三个月，出院后的第二天，我就去了学校，找到校革
委会的头头，说，我现在身体好了，我想报名去农村插队
落户。那位工宣队师傅说：“你的身体状况根本不合适去
农村，你的人事档案我们已经退到街道，作为病休青年，
你会得到工作安置的。”

我有些郁闷地走出办公室，在楼道拐弯处，革委会副
主任邢老师叫住我，悄悄地对我说：“你现在去要求分配
工作，只有去里弄生产组了，我看过你的材料，你妹妹是
明年毕业分配，你不如明年申请和你妹妹一起分配，这样
你就有分去全民工厂的机会了，根据你家的情况，无论你
去里弄生产组，还是去全民工厂，你妹妹都是必须务农
的，不妨碍她的利益的……”

邢老师对我一直很好，多少年以后，我才恍然，邢老
师也是我生命中的贵人啊！

谁晓得，我回去一说，爸爸妈妈还没有表态，我大妹
立刻表示：“这不来事，你是你，我是我，我们不要搅在
一道！”我第一次体会到人性的冷淡、自私，这就是我一
直善待的大妹吗？我没说什么，一个月后，我成了里弄生
产组的工人。

一年后，我妹妹被分配去了海丰农场。
以我的心气，对里弄生产组的工作肯定是不满意的，

可是我心态好啊，我感觉，既来之则安之吧！既然做了，
就做好吧！

我的工作是给手帕打花边，你还记得吗？七八十年
代，上点档次的手帕都打月牙花边的，那就是我们操纵专
用的拷边机做的哦！

因为自小做家务劳动的缘故，练就了我手脚麻利的
“长处”，我每个月都超额完成劳动定量，而且我的次品率
只有百分之四左右，我师傅都做不过我。哦，也不能说她
们手脚慢，她们的想法很现实：“做多做少反正就这点
钱，还不如省点力气做家务活！”我因为生活做得多做得
好，被生产组评为先进，那时的先进没有物质奖励的哦，
周围的工友都看我是“戆大”。

●“文革”结束，恢复高考，要紧关头，我的肺

病复发再次住院治疗，由此，错过了高考。
二十五岁那年，我们弄堂里的蒋阿姨来我家说媒，她

告诉我妈妈说：这个人在全民单位上班，独养儿子，有结
婚的房子，条件不要太好哦！益群年龄大了，身体又不
好，又是里弄生产组的，遇到这样的小伙子，真是额骨头
碰到天花板了！我妈妈感觉不错，跟我说，不要错过好机
会。几天后我们见面了，他告诉我，他在制药厂做检验工
作，上面有三个姐姐，都出嫁了，家里就爸爸妈妈和他三
个人。

我们谈了一年的工夫，就结婚了，婚后的第二年，我
生下了女儿贝贝。我的公婆对我很好，还相帮我带贝贝。
虽然做了妻子和妈妈，但我不满足现状，读书深造的欲望
很强烈，我后来报考了业大，为此老公很是生气，他认
为，你一个生产组的工人有什么必要去读业大？说出这样
的话，很伤我的自尊心，我没和他吵，只是哭了一场，而
且在心里发誓，一定要好好读书，用知识改变命运！

因为我工作表现好，又因为我考取了业大，生产
组把我从工人岗位调到了计划的岗位。那个时候，经
济改革已经开始了嘛，生产组有船小掉头快的优势，
我们可以根据市场需要生产啊，那时手电筒属紧俏商
品，我们从广东买来好几个样品，聘请了手电筒厂的
退休师傅，生产出来的产品，让工人摆摊出售，哦，
那时没有城管，摆摊是允许的哦！可是因为没有很好
的奖罚条例，销售情况不乐观。

那天，摆摊的工人请假，我跟厂长说，让我去卖
吧！

我这是第一次当营业员哦，我居然一点不怯场，
大大方方的吆喝、介绍我们的产品，居然起蓬头了！
六箱很快一销而空。因为人多，趁我不注意的时候，
被人偷了七个手电筒，我拿出记事本，写了销售进
展，几点开张，几点发现手电筒被偷，几点开始，为
挽回损失，我将七角五分钱一只的手电筒上涨到九
角，几点销售结束。回厂后，我把记事本和多赚的五
十多元交给厂长，厂长张着嘴，瞪着眼像不认识我一
样的居然说不出话了！

第二天，厂长才对我说：没有想到，你生活做得
好，销售也做得那么好！你是人才啊！

我的销售天才的名气很快在街道传开了，街道有
一家生产电热毯的工厂，产品很好，但就是打不开销
路，厂长就去街道讨救兵，希望借调我去相帮他们打
开销路。街道跟我们厂长协商，厂长一口拒绝，说，
这是我们厂的人才，不能去别人家！后来电热毯厂承
诺：在我为他们厂工作期间，每个月给我们厂若干人
才补偿费。厂长一算计，不错啊，就放行了。

我一去，电热毯厂厂长就让我负责销售这一块，
我利用在业大学到的相关知识，以及对销售市场的悟
性，着手制定销售方式和策略。我感觉电热毯属于比
较上档次的商品，不能沿用在街边卖手电筒的套路，
必须搞团购，于是我自己刻蜡纸，印了一批“优惠
券”，拿着厂里开出的介绍信，去各大工厂和学校的
工会，上门送优惠券，我们的电热毯零售价是29元8
角，有优惠券，只需25元。八十年代，4元8角也是
个钱哦！你不晓得哦，我们的电热毯卖得有多好！供
不应求啊！厂长笑不动啊！当年年底，奖励了我500
元，这在当年，在我们这样的小工厂，500元真是个
很大的数字了！

我在电热毯长工作了四年，积累了很多经验和人
脉关系，1988年，因为不能说的原因，电热毯厂经
济效益大幅度下滑，我曾经怀着善意想帮助工厂起死
回生，再展辉煌的，可是，被有些人误解为我有野
心，痛苦之余，我选择了辞职，这个时候社会已经很
开放了，允许人才流动了嘛。凭着我在业界的良好声
誉，很快就有单位高薪聘我做销售经理。

我在销售岗位做了三十多年了，用业绩斐然形
容，一点不为过！在为社会、单位创造利润的同时，
也为家里积累了财富。老公以前轻视我这个生产组工
人，后来不得不说：老婆比我本事大！

我凭诚实、勤劳立身，我相信，老天厚待实在
人，事实也证明了这一点。
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➡➡第二天，厂长才对我说：没有想到，你生活做得好，销售也做

得那么好！你是人才啊！

老天厚待实在人


