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异域传真
"

!

月
"#

日
!

北京荣涛豌豆产销专业合作

社返利大会现场人头攒动
!

几百双期盼的眼

睛齐刷刷盯着社长张涛
"

当这位女领头人宣

布
!

理事会决定按豌豆产量统一每斤返利六

毛时
!

现场立时爆发出雷鸣般的掌声
#$

荣

涛合作社成立六年多时间
!

只用心做好豌豆

一件事
!

已带动周边农户
$###

余户
!

%&

万

亩种植基地辐射以平谷为中心的
&##

公里范

围
%

小山村走出家庭农场主

&

豌豆比其他农产品紧俏
!

利润高
!

当地

也有种植传统
!

房前屋后种瓜种豆
%'

张涛说
%

生意越做越大
!

她们不得不远赴甘肃等地调

货
!

过程中发现当地一亩能打五六百斤豌豆
!

足足比平谷翻一番
'

她们多方打听
!

得知是用了中国农科院

的新品种
%

在区
(

镇领导协调下
!

张涛终于见

到了豌豆专家孙云越
!

"##%

年在专家 指 导

下
!

"(

岁的张涛在太平庄村包了
!#

亩地试

种豌豆
%

第一年用玉米播种机采用大小垄播

种
!

亩产
)##

多斤
)

第二年用小麦播种机采用

&

对儿垄
'!

亩产达到
(##

斤
%

这个产量在当时

周边地区是不敢想象的
%

有了实践
!

"##*

年开始
!

张涛便动员身

边的乡亲一起种
% &

赚了算你的
!

亏了算我

的
% '

张涛对老乡们说
%

果然
!

夏收后大家都

&

鼓了腰包
'%

合作社串起千家致富梦
新的问题随之而来

!

大家问
!

产量上去了

能不能保证全部收购
%

为了消除顾虑
!

张涛与

乡亲们展开了最初的合作
***

签订购销合

同
!

按市场中相对较高的每斤豌豆
%

元钱保

底购入
%

年终算账
!

张涛每斤豌豆赚了
#+$)

元
!

她留下自己预期的每斤赚
%

毛钱
!

将剩余

#+*)

元全部返给种植户
%

此后
!

围绕在她周边

农户的豌豆种植面积从
"##&

年一两千亩飞

涨到第二年两三万亩
!

签约农户达到两三千

户
%

"##!

年
!

北京荣涛豌豆产销专业合作社

成为我国首批正式注册的合作社
!

入社社员

&"(

户
!

按
%###

元一股注册资金
")!

万元
%

社员享受技术服务及种子成本价
(

农药化肥

批发价的实惠
!

对外注册了
&

荣涛
'

牌商标
!

走

品牌化发展路线
%

有了组织后
!

张涛还按惯例

与社员签定最低保护价收购合同
!

且更加科

学
!

在市场行情低时按保护价托底
!

行情高时

按
&

保护价
,

市场浮动价
'

收购
%

龙头企业助推产业大发展
在当地政府支持下

!

"#%#

年由合作社出

资成立了荣涛食品有限公司
!

张涛作为总经

理代表合作社在企业中维护出资方的权益
%

公司利润的
)#-

返还合作社
!

分红时一并计

入年终盈余按规定分配
!

其余
$#-

作为企业

运营资金
!

包括张涛在内的企业管理人员由

合作社决定聘用
!

每月统一领取
&###

元的工

资
%

目前公司是平谷兴谷开发区唯一一家本

土农产品加工企业
!

已建标准化厂房
%

万平

米
!

购置
"

条豌豆油炸生产线
(

%

条豌豆烘焙

生产线
(

自动量杯式包装机
*#

台
(

全自动计

量包装机
%

台
!

生产两大类
(

%&

个小品种的

豌豆产品
!

去年实现销售收入
&###

万元
!

其

中有
"##

多万元返还合作社
%

高杨

一个产销专业合作社的
!

豌豆力量
"

!!!

记北京荣涛豌豆产销专业合作社社长张涛

新主体
!

人物

!"

!

借鉴
龙头企业

!

家庭农场
!

农民合作社
!"#$%&%$

星期四
责编

!

张树良

新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体
型 农 业 经 营

#

聚焦新型农业经营主体周刊
$

大力扶持新型农业经营主体 有效促进农民增收农业增效

热点思考
%

政策解读
%

案例剖析
%

典型推介

作为农业大国
"

目前我国的农产品流通多以农产品的集散和现货交易为主
"

流通客体更是以原始农产品或简易

加工的农产品为主
"

作为农产品的生产者
"

农民无法与整个农产品市场建立产销关系
#

国外农产品流通在渠道上包

括市场流通和市场外流通两部分
"

一般国外的农产品流通模式分为东亚模式
$

西欧模式和北美模式
#

国外的这些具

有鲜明特色的农产品流通模式很值得我国学习和借鉴
#

国外农产品流通模式对我国的启示

我国农产品流通模式

&

农民
,

收购小贩
,

批发商
,

零售终端
'

这类农产品流通模式有着较大的依赖性
!

即依

赖小贩
!

依赖农产品的数量
"

这种模式虽然简

单
!

但却不稳定
!

交易关系无法长期维持
!

农

民自身利益也由于这些长链流通渠道而受到挤

压
"

&

农民
,

龙头企业
,

批发商
,

零售终端
'

农民采取与龙头企业合作的方式
!

签订合同
!

根据合同要求来进行农产品种类和数量的种

植
!

龙头企业只需定时收购
#

深加工和销售
!

又称为订单农业
"

这种农产品流通模式在一定

程度上保证了农户的利益
!!

但其维护纽带只

有一纸合同
!

容易发生毁约
$

农民在企业面前

属于弱势
!

没有话语权
!

而企业却可以随意选

择适合企业利益的农民的农产品
"

&

农民
,

农业合作社
,

龙头企业
,

批发商
,

零售终端
'

该模式加入了农业合作社环节
!

属于针对第二种模式的一种改良模式
"

农业合

作社的主要职责
!

是按照企业需求农民进行农

产品计划生产
!

并对生产过程进行技术
#

资金

的支持
!

在农产品达到收购要求时与企业一起

进行验收
"

虽然这种农产品流通模式值得肯

定
!

但是这种农业合作社在现在我国还不够成

熟
!

存在很多漏洞
!

合适人员选择上也存在着

问题
"

&

农 民
+

农 业 合 作 杜
,

,

零 售 终 端
+

超

市
,'

该模式又称农超对接模式
!

只由生产

方和销售终端两者组成
!

中间环节被省略
!

消

除了中间环节的成本浪费
!

将农民和销售端的

利益最大化
!

可以说是以上
*

种模式的优化模

式
"

但是这种模式对于作为销售端的超市有着

太多的要求
!

而很多农产品属于鲜活产品
!

在

运输和储存上都是超市销售终端急需解决的问

题
$

农民也会面临
%

店大欺客
&

的现象
!

而且

农产品的运输多为农民自己进行
!

很难把握农

产品的新鲜程度
"

国外主要农产品流通模式
东亚模式 东亚模式的代表为日本

#

韩

国
!

在这些国家中
!

农产品的流通多在批发市

场中进行
!

使用拍卖进行
"

日本的农产品流通

除去批发市场的主流农产品流通场所
!

又引入

了
%

直卖所
&

的流通模式新概念
"

而在韩国
!

由于土地面积的限制
!

国家对农业的立法较

多
!

在农产品的流通法规上有着详细的划分
"

在交易上
!

拍卖是主要形式
!

在日本大阪的中

央批发市场
!

超过
.#-

以上的农产品成交是采

用拍卖形式进行的
"

东亚模式的优点是流通规

范
#

多 样
!

效 率 较

高
!

但 是 其 流 通 成

本 较 高
!

中 间 环 节

的 利 益 分 配 存 在 问

题
"

西 欧 模 式 西

欧模式主要以法国
#

德 国 和 荷 兰 等 国 为

代表
!

在西欧国家
!

农 产 品 的 批 发 市 场

流 通 规 模 较 小
!

很

多 的 批 发 市 场 是 公

益 性 的
!

法 国 就 有

"*

家国家的公益性

批 发 市 场
"

同 时
!

在 西 欧 国 家 农 产 品

的直销模式很受欢迎
!

将农产品的生产
#

加工

和销售进行了一体化设计
!

涉及的企业更是直

接建立在农村
!

这就使得农产品直销量直线上

升
"

西欧国家高度发达的信息网络
!

更是造成

西欧国家之间的农产品贸易异常活跃
!

进出口

农产品流通所占比例不低
"

北美模式 北美模式以美国
#

加拿大和澳

大利亚等国家为代表
!

农产品在销售上基本为

直销
!

如在美国
!

高度发达的粮食类期货市场
!

农产品的生产地和个大零售销售终端达成了直

销协议
!

占农产品流通形式的
!#-

!

批发市场

的农产品流通仅占
"#-

"

加之在美国国内的零

售店的连锁性质
!

全国性的直销体系逐步构建

起来
!

稳定的货源和及时的供货
!

为农产品直

销营造了良好的环境
"

美国的农产品流通集散

地位于大城市
!

农产品的生产更是集中
!

产地

批发市场与零售商的交易占主体
"

北美模式将

农产品的流通模式带入了集中
#

大城市高需求

的直销中来
!

省去中间不必要环节
!

专业的农

产品流通服务机构众多
!

效率高
!

在北美
(!+

&-

的农产品从产地出来后经由物流配送中心直

接送达零售商的手中
!

而且农产品流通同期货

市场结合
!

交易上以对手交易为主
"

国外农产品流通模式的启示
农产品生产集中度 北美模式中

!

农产品

的生产区域较集中
!

而国内的农产品生产地多

为山地
!

虽然集中程度不如美国等北美国家
!

但是可以在条件允许的情况下根据实际地理
#

气候因素进行农产品分类种植
!

变相的实现农

产品的生产集中目的
"

这样可以保证农产品的

质量品质
!

还能够降低农产品的交易合作成

本
"

农产品流通环节链条 国外农产品流通以

北美模式环节联通最少
!

而国内的农产品流通

模式要比北美模式烦琐
!

却较之东亚模式简单

一些
"

这是由于美国的销售终端的强大和日本

农产品交易链条的法律规范因素的存在而产生

的
!

我国可以借鉴两者的优势
!

建立拥有足够

能力的终端
!

构建法律规范下的农协组织
!

同

时引入西欧模式的
%

一体化
&

思维
!

建立一个

农产品流通中转站
"

在交易上还可以参考在日

本和荷兰盛行的拍卖形式进行
!

从而减少国内

的集贸市场上的农产品的对手交易方式
"

同

样
!

国内的农产品流通由于缺少法律来规范
!

可借鉴日本的经验
"

服务于农产品流通的基础环境建设 相比

国外的农产品批发市场
!

国内的集贸市场更为

健全
!

农产品的价格信息和流通承载都无法得

到满足
"

同时
!

北美模式和西欧模式中发达的

信息网络更是国内农产品流通中不具备的
!

有

必要进行市场需求的信息分析
!

以此引导农民种

植
"

结合美国高度发达的交通系统网
!

我国应

加强基础设施建设
!

减少冷链物流和配送中心

的距离
!

满足农产品的流通运输需要
"

建立
&

大生产
'

思维 可以由农民自己灵

活的利用优势
!

扩大生产和销售的路径
!

在政

府牵头下龙头企业或终端销售商合作
!

实现农

民与消费者的近距离的接触
"

在农产品区域流

通实现现代化
!

在农产品的流通组织
#

设施
#

技术和法规制度的完善上进行优化
!

探讨适合

本地区农产品流通的模式
!

建立农民合作组

织
!

构建电子商务性质的农产品直销网络
!

联

系有实力的连锁超市
!

进行农产品的直接供

应
!

减少环节浪费
"

齐艳 贾晋

澳自由食品集团
欲寻求亚洲合作

澳 大 利 亚 自 由 食 品 集 团

'

/011234 /3325

(

正寻求与亚洲合

作伙伴共同开启防过敏谷物业务
!

以增加其在亚洲的出口份额
"

报道

称
!

自由食品集团首席执行官麦克

劳德表示
!

公司希望谷物食品业务

能复制旗下
6789:4 ;7<0=

的运营模

式
"

6789:4 ;7<0=

此前与中国最大

的乳企之一光明食品签订协议向其

提供保久奶
"

截至
)

月
*#

日的前一

年中
!

自由食品净收益下滑
%%+)-

至
%"%#

万元
"

麦克劳德称这主要归

咎于上上财年将新西兰乳企
><?@

的

股权从
"&-

减至
%(+.-

时获得
%A%!#

万的税前收益
"

尽管该公司的收益

减少
!

但其销售额却增长
&+.(-

达

%+#$)

亿元
"

麦克劳德期望在未来

两年随着公司在美国和亚洲的出口

量增加
!

销售额也会出现进一步上

涨
"

但称不希望匆忙扩张出口业

务
"

他还指出在与中国企业合作和

依赖经销商方面更愿意选择前者
"

麦克劳德表示
!

公司有望在明

年晚些时候或
"#%)

年早期加大对亚

洲的谷物食品出口量
"

他称
6789:4

的强势发展不仅会推动销售额和收

益的提升
!

而且也有助于强化与亚

洲的合作关系
"

印度投资塞内加尔
水稻种植业

近日
!

印度驻塞内加尔使馆宣

布
!

为了支持塞内加尔政府制定的

粮食自给的发展计划
!

印度计划投

资
!##

亿西非法郎
'

约
%+)

亿美元
(

在塞内加尔河谷流域发展水稻种

植
!

其中首批投入的
*%#

亿西非法

郎将于近期启动
!

用以在河谷地区

开 发 和 耕 种
%&!+*

公 顷 的 水 稻 田
"

印度驻塞内加尔大使表示
!

农业合

作计划是去年年末塞外长访问印度

时确定的
!

也是支持塞内加尔振兴

计划的举措
!

以使塞内加尔减少对

谷物的进口
"

塞内加尔农业部长塞

克称
!

印度政府将帮助整治
)

万公

顷的水稻田
!

提高农业耕种机械化

水平
!

尽快实现谷物自给自足目

标
"


