
应对中秋客流高峰
申崇各线增加运能

为迎接中秋节期间客流高峰
!

崇明巴士已提前制定中秋节营运计

划和应急预案
!

通过计划班车与增

加车辆的有机平衡
"

节日前夕晚上

末班车的接驳
"

适时增能
"

道路拥堵

时绕道
"

加强现场调度指挥等手段
!

确保乘客顺利快捷出行
#

在
!

月
"

日
#!

月
$

日四天中
!

公司对所属的

市通郊线路申崇各线
!

共配车
%&%

辆次
!

投放
'!$(

个班次
$

据预测
!

中秋节期间
!

许多外出

求学或工作的人们将回来与家人团

聚
!

此外
!

还将有不少来崇明观光的

游客
$

各路客流的多波叠加
!

将使申

崇各线及岛内线路的客流达
%)

多

万人次
!

其中申崇各线人次约
*)

余

万
!

两者均高于去年同期
$

根据节日前夕和当日为进岛客

流
%

中间主要为岛内流动客流
!

节日

尾声为出岛客流的规律
!

崇明巴士

在
!

月
"

日
+!

月
$

日四天中
!

将对

申崇一线
"

二线
"

三线
"

三线
&

区间
'%

四线
%

六线
,

线配车
%&%

辆次
!

投放

*!$(

个班次
$

由于
!

月
"

日下午至

晚上将有大量进岛客流
!

公司将抽

调堡陈线和南裕专线运能
!

做好末

班车乘客的接驳
(

节日期间
!

在客流

高峰时段将缩短发车间隔
!

使
)

人等

车
*

变 为
)

车 等 人
*!

做 到
)

坐 满 就

开
*!

加快车辆周转
!

提高运能效率
$

通讯员 周倩云

!"#$%&%$

星期四 责任编辑 忻才康 沪郊经济
!'(

!

通讯员 贾佳

从前
!

松江农产品销售多依靠

订单
!

近两年形势变了
!

订单渠道不

畅
$

眼看着大批黄桃成熟
!

保质时间

又短
!

究竟能不能卖得好
+

农产品走

向市场如何准确迎合消费者需求
+

太平洋禽蛋专业合作社金丽君一时

没了方向
$

微信营销大行其道
$

今夏
!

金丽

君也打起了
)

微营销
*

这张牌
$

借助

)

-.-

*

模式
!

从线上转到线下
!

以水

果配合自家禽蛋产品
!

通过朋友圈搞

促销
!

在微信中
)

一传十
"

十传百
*

地

扩散
!

不少市民很快了解了金丽君的

农产品
$

消费者可以在淘宝通过支付

宝付款
!

经过同城配送
!

当日就能收

到新鲜农产品
!

比起在京东
"

天猫等

电商平台选购
!

如此
)

看得见
!

摸得

着
*

的距离
!

让
)

朋友们
*

多了几分信

赖
$)

毕竟
!

消费者很看重食品安全
$*

金丽君说
!

因为有微信
!

她早在两年

前就建起来的网购平台和淘宝商铺

也被
)

联动
*

起来
!

终于有了活力
$

今年
!)

微营销
*

激发了不少农

产品种植
&

养
'

殖户转变经营思路
$

与金丽君相似
!

在销售压力之下
!

一

些相对年轻
"

思路活络的农户与电

商接轨
!

着手建立自己的电商平台
!

实现区域配送
$

在浦江蓝蓝莓园
!

管

理商加盟了
)

美味七七
*

第三方电商

平台
!)

.*/012

*

与等电商食品品牌

签订了合作协议
!

配送优质蓝莓原

材料
!

取得了不错的收效
$

去年末
!

叶榭镇的家庭农场主孙红荣也开始

用同样的方法通过微信销售自产稻

米
$ )

效果好得出奇
$ *

孙红荣说
!

只

用了不到一个月的功夫
!

所有稻米

就一售而空
$

从果园
"

养殖基地直送市民餐

桌
!

微信营销究竟能不能激活农产

品市场
+ )

同样是互联网营销
!

微信

更像
,

前锋
-!

传播力远优于网站
$ *

金丽君说
$

事实上
!

太平洋禽蛋专业

合作社早在去年春天遇到禽流感危

机时
!

就开始探索以线上营销转型
!

建立了自己的网购平台
!

但收效并

不明显
$

知道的人不多
!

真正愿意通

过网站购买的人也少
$

但微信互动更

直观
!

操作也简单
!

借助亲朋好友推

荐
!

容易引人关注
$

如今
!

微信营销刚

刚起步
!

市场参与势头正火
$)

关键还

是品牌信誉
!

特别是生鲜产品
!

好与

不好
!

鉴别很直观
!

口碑传播也很

快
$ *

金丽君表示
!)

只有农产品质量

做得扎实
!

才能经得起网络过滤
!

才

能使更多人愿意关注并推荐
$ *

短讯崇明港西镇猕猴桃采摘节揭幕

让猕猴桃
!

香
"

飘海岛内外

!

通讯员 咸明 记者 忻才康 摄
3

文

)

瀛洲果蔬之乡
*

港西镇盛产水果
!

几年前
!

位于该镇的上海寅丰粮食合作社引进种植了
.))

亩红心猕猴桃
!

今年又到成熟时
!

趁着风清气爽

的丰收季
!

港西镇于
$

月
.*

日拉开了猕猴桃采摘

节的序幕
!

将一直持续到
!

月中旬
!

有兴趣的市

民可以去尝尝鲜
$

沿着三双公路向北
!

穿过北沿公路
!

再向前

不远就能见到猕猴桃采摘节的招牌
$

来到寅丰合

作社
!

负责人茅振康带着记者走进猕猴桃种植

园
$

阳光透过片片绿叶
!

照在挂满枝头的果实上
!

一股清新的芬芳四溢开来
!

几个工人在忙碌
$

果

树架子与人齐高
!

来采摘的市民穿梭在疏密有致

的架子间
!

来去自如
$

他们把饱满的果实摘下
!

凑

在鼻子上闻一闻
!

再放入篮中
!

十分欢乐
$

园内还提供免费试吃
$

用小刀将已成熟柔软

的猕猴桃对半切开
!

晶莹滋润的果肉和诱人的

)

红心
*

就呈现在面前
!

尝一尝
!

清甜爽口
"

入口即

化
!

刺激着你的味蕾
$

茅振康告诉记者
!

虽然此桃

果形不大
!

但甜度高
"

水分足
!)

性价比
*

很高
$

猕猴桃虽美味
!

但其
)

结果
*

的过程却是艰辛

的
$

多年前
!

寅丰合作社遇到发展瓶颈
!

茅振康也

在摸爬滚打中寻找
)

出路
*$

一次
!

他到浙江考察

取经
!

发现当地一些地区果林经济十分发达
!

茅

塞顿开
!)

何不种一些比较
,

值钱
-

的水果
!

来闯出

新的一片天
+ *

于是
!

茅振康试着引进种植红心猕猴桃
$

当

时也有农林专家来给他
)

把过脉
*!

得出否定结

论
.

土壤盐碱较重
!

猕猴桃树想要存活
!

难
$

茅振

康并没有就此放弃
!

摸着石头过河
$

他的
.))

亩猕

猴桃全部露天种植
!

在港西镇独特的自然环境

下
!

吸收着原生态的阳光和空气
!

人工除草
%

修

果
!

被果农如孩子般呵护关怀着
$

第三个年头上
!

这些
)

外来客
*

开花结果
!

当年卖得不错
$

如今
!

红心猕猴桃已在崇明的土地上生活了

"

年
!

一个个果实在枝头俏皮地笑着
!

惹人喜爱
$

)

每年
$

月中旬以后
!

猕猴桃开始渐渐成熟
!

最近

一段日子
!

我们从早上六点半做到下午五点半
!

加班加点在采摘
!

然后储存在冷库
$ *)

现在人生

活条件好了
!

当然追求更好的东西
!

比如美食
%

健

康
$ *

茅振康说
!

猕猴桃成熟时
!

正处于夏秋之交
!

人体抵抗力下降
$

此时多食含丰富维生素
/

的猕

猴桃
!

能够增强人体免疫力
$

一边讲种植经
!

一边也吐露烦恼
$

茅振康坦

言
!

有时候
!)

酒香也怕巷子深
$ *)

今年到目前为

止
!

红心猕猴桃卖得明显没有去年好
$ *

因为少了

大批
)

团购
*!)

采摘也不如想象中的那么火
$ *

茅

振康说
!

在浙江
!

也有猕猴桃节和各种水果节
!

)

他们的造势很有氛围
!

一路彩旗飘扬
!

各种宣传

条幅
!

哪怕是第一次到那个地方
!

只要跟着这些

标识走
!

保管你找得到采摘现场
$ *

茅振康说
!

他

们的采摘和销售都很规范
!

政府制定标准
!

无论

是小贩还是合作社
%

经销商必须遵守
!

绝不允许

以次充好或是斩客
!

或是为了拉生意降价恶性竞

争
!

市场很健康
!

游客也很尽兴
$

茅振康目前愁的是今年这些猕猴桃的销路
$

)

之前的樱桃节通过宣传
!

吸引了很多人来
!

车子

都停不下
!

没想到猕猴桃没这么火爆
$ *

茅振康

说
!)

幸运的是
!

政府很关心我们
!

而且想了一些

办法
$

比如
!

通过微信平台发布采摘节的信息
!

通

过星尚频道宣传等
!

希望能取得更好的效果
$ *

茅

振康打算在以猕猴桃
%

樱桃等为主打产品的基础

上
!

进一步调整种植结构
!

以降低风险
$

)

走一步看一步吧
$ *

茅振康说
!

毕竟红心猕

猴桃能在岛上成活已属不易
!

从前也没有类似的

经验
!

现在镇上打造
)

瀛洲果蔬之乡
*!

对大家来

说是个契机
!

要好好把握
!

让猕猴桃
)

香
*

飘海岛

内外
$

记者手记
!

俗话说
!"

酒香不怕巷子深
# $

此话

放在今天来看
!

恐怕已不那么适用
#

当下
!

人们的

生活条件越来越好
!

五光十色的
"

诱惑
$

数不胜

数
#

就拿农产品来说
!

全国各地都有富含当地特

色
%

拿得出手的东西来
#

红心猕猴桃可以算得上

是有特点的了
!

但在数不清好东西中
!

它凭什么

吸引眼球
&

除了坚持优质外
!"

吆喝
$

必不可少
#

这

些年
!

政府作了许多有益尝试来推介崇明农产

品
!

也在整合产销上作了探索
#

如何打开市场
!

让

"

酒香
$

从巷子飘出去
!

把客人引进来
!

恐怕还要

在营销思路上创出一点新意来
#

电商平台带动松江区农产品销售
多家涉农企业尝试

!

微营销
"

!

崇明金瓜
"

通过农业部
农产品地理标志登记审定

由崇明县农产品质量安全学会

申报的
)

崇明金瓜
*!

经国家农业部

审定
!

符合农产品地理标志登记条

件和相关技术标准要求
!

准予登记

并允许在金瓜产品上使用农产品地

理标志公共标识
$

)

崇明金瓜
*

作为崇明县传统特

色经济作物
!

是在当地特定的水土

条件下
!

经过长期种植和选育而成

的地方优良品种
!

栽培总面积已达

.

万多亩
!

年总产量
%

万多吨
!

已成

为崇明县生态高效农业的优势产

业
$

实施农产品地理标志登记保护
!

不仅是对该产品
%

区域范围的保护
!

而且对其产品质量
%

种植技术等进

行了严格的规范
!

将更有力地促金

瓜产业向种植科学化
%

管理规范化
%

经营产业化
%

销售品牌化方向发

展
$

通讯员 杨娜

!

通讯员 李宁

本报讯
$

月
.!

日下午
!

中国

企业家共享联盟负责人马玉洁博士

应嘉定区新江桥经济城之邀
!

在北

虹电商产业园作了
)

整合资源
!

财富

天下
*

为主题的讲座
!

当地
()

多位

中小企业家聆听了吗博士的精彩演

讲
!

并就日常经营中产生的疑惑作

了提问
$

经营企业
!

经营的是人脉
!

是关

系
!

是跟外界千丝万缕的连接
$

不能

靠个人的力量去开拓市场
!

要用社

会的力量
!

集体的智慧去启动市场
$

你有资金
!

他有项目
!

把你的资金投

到他的项目上去
!

你的资金就增值

了
!

他的项目就升腾了
$

张三有产

品
!

李四有渠道
!

把张三的产品放到

李四的渠道里去
!

张三的产品流通

了
!

李四的渠道运行了
$

在当天的讲

座中
!

马博士以其多年的研究成果
!

向企业家们阐述了一个道理
.)

经营

企业
!

就是经营人脉
$

今天我们企业

家经营好企业
!

首先要经营整合好

你的人脉资源
!

否则你有再好的项

目也难以做大做强
$ *

据了解
!

中国企业家共享联盟

是由马博士发起创办的
!

隶属于长

城巨龙国际公司
$

目前联盟会员单

位已达
(

万多家
!

已在国内举办过

*)

多次千人大型盟会
!

是目前国内

最大的企业家平台组织
$

企业单位

在其中可亲自登台
!

宣传自己的企

业
!

推广自己的产品
!

寻找自己的合

作伙伴
!

为企业找资金
%

项目
%

渠道
%

人脉
%

客户
!

找到企业发展的根本
$

在当天的活动中
!

区中小企业

管理办公室主任高杰就嘉定区产业

经济政策向莅会的企业负责人作了

宣传推介
$

整合资源 财富天下

中国企业家联盟向嘉定江桥企业家传
!

经
"

尽管微信
"

粉丝
#

还不算多
$

上海太平洋禽蛋专业合作社的订阅号还是每月为他们带来上百个订单
%

作为拥有上百家养鸡户和
()*

多亩

桃园的松江区农业龙头企业
$

在农产品普遍陷入滞销的困境期
$

该合作社尝试以微信平台进行
"

微营销
#$

让企业看到了一些希望
%"

能不能订

购两箱黄桃
& #

时下
$"

黄桃特价
#

的信息在朋友圈里传开
$

不断有新客户发来微信问询
%

合作社
(**

多亩桃园中近七成种植黄桃
$

经过
(

年多

的生长期
$

今年黄桃首次丰收
%

不过
$

黄桃未熟前
$

合作社负责人金丽君就感到了压力
%

秋季是生态崇明水果生产的旺季
$

金秋来到崇明吃什么
&

果肉晶莹滋润
$

甘甜清香的红心猕猴桃可以让你一饱口福
%

崇明港西镇于
+

月

!#

日拉开了猕猴桃采摘节的序幕
$

将一直持续到
&

月中旬
$

有兴趣的市民可以去尝尝鲜
%


