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地方案例
"

责编
!

张树良
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星期四

在黑龙江哈尔滨呼兰区金山农机合作社入社的社员每年每亩耕地保底价
!""

元
!

每
!""

元为一股
!

年末分红
"

土地经营收益及农

机作业收益
!

在提取
#"$

公积金
#

%"$

固定资产折旧后
!

按股份份额分配给社员
$

合作社通过拉动村里有影响的几位种植大户带地入社
!

来带动激发群众入社积极性
!

采取利益驱动的方式
!

促进农民带土地入社经营
!

极大的促进了土地规模经营和大型农机具作用的发挥
$

%

各地新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新新主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主主体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体体
型 农 业 经 营

龙头企业
!

家庭农场
!

农民合作社

!

聚焦新型农业经营主体周刊
"

大力扶持新型农业经营主体 有效促进农民增收农业增效

黑龙江哈尔滨市呼兰区金山农机合作社

合作社就是一座
"

金山
#

!

!"##

多万元
"

真的
#

想不到
$

也不敢想啊
#%

今年春节前
$

呼兰区金山现代农机专业合

作社召开分红大会
$

"$%

户成员几乎个个惊喜得

睁大了双眼
&

大家心里美滋滋的
$

这个收入
$

高

出自种时一倍多
&

金山合作社理事长刘福全说
$

通过规模经

营
'

全程现代化种植
$

合作社变成了一座
(

金

山
%&

起步时 产出不如存款利息

(

国家投入巨资支持咱搞现代农业
$

咱不能

错过好机会
& %

!#&#

年
$

呼兰区康金街道办事处杨木村农

民刘福全等
%

名农民
$(

磨叽
%

好几天后
$

决心自

筹资金
$

带上承包地
$

建立农机专业合作社
$

取

名
(

金山
%&

国家投入农机装备
'##

万元
$

成员投入资

金和固定资产
"%#

万元
$

耕作入社耕地
&!##

亩
$

刘福全感觉有劲儿使不出
)(

这么先进的设

备就耕这点地儿
$

屁大的工夫就完活了
& %

刘福全和成员们开起了
(

诸葛亮会
%$

不中
$

咱得代耕
&

代耕
$

土地起码要连成片
$

还要征得相邻农

户的同意
&

即使代耕的土地不少
$

但农机使用率

(

零零散散
%$

年底一算账
$

扣除生产成本
'

贷款

本息
'

机具设备折旧
$

总盈余不足
(#

万元
$

投资

回报率只有
)*

$

还不如定期存款利息高
&

如此

下去
$(

金山
%

还不得变成秃山
"

(

不行咱就租地
$

有了自主经营权
$

收入应

该能大大提高
& %

刘福全提议
&

可两年的惨淡经

营
$

巨额的土地流转金和高昂的生产费用从哪

出
"

扛着沉重的贷款压力
$

几乎掏空了的家底
$

%

户成员一筹莫展
$

难道
(

租地经营
%'

现代规模种

植是一个难圆的
(

梦
%

吗
"

学习
"

仁发
#

经验 做大做强合作社
土地经营规模小

$

没有自主经营权
$

资金投

入压力大
$

金山合作社发展中遇到的困惑
$

当时

在全市乃至全省都很普遍
&

!#&&

年底
$

省里总结推广了克山县仁发合

作社组织农民带地入社
'

扩大土地规模经营的

经验
$

哈市也多次组织宣传学习
(

仁发
%

经验
&

把
(

仁发
%

挪到咱这儿中不中
"

刘福全组织

了
+#

多人的考察队伍直奔
(

仁发
%$

所闻所见引

起共鸣
&

回到村里
$

刘

福 全 把 全 村 人 请

来
)(

村 民 带 地 入

社全凭自愿
$

土地

入 社 保 底 金 每 亩

(##

元
$

秋后结算

再分红
& %

(##

元
$

比 自

种 玉 米 一 亩 纯 收

入还要高
$

年底还

能分红
&

这样的好

事
$

让参加考察的

农民纷纷入社
$

没

考察的也动了心
&

!#&!

年春播
$

金 山 成 员 发 展 到

了
()"

户
$

土地入社面积达到了
&,)+

万亩
$

其中

有一半种上了高产优质的大垄双行玉米
&

当年
$

尽管让
(

布拉万
%

拉倒不少
$

但秋收后一拢账
$

土

地规模经营和代耕总收入达到了
!&!)

万元
&

在受灾的情况下
$

成员分到了
(##

元保底

金
$

每亩还分红
!#%

元
$

比自家种增收
!%*

& (

虽

然咱几个投资者赚得少了点
$

但和前两年比可

强多了
$

再说这可是灾年啊
$

如果没灾的话
$

那

会怎么样
" %

在刘福全几人盘算着来年的收益

时
$

村民们也眼红了
'

心动了
$(

明年咱也得入

社
$

地不用自己种了
$

还可以外出打工
$

加起来

就是一年顶两年
& %

!"##

万元红利 金山真成
"

金山
#

!#&)

年春天
$

要求入社的农民几乎踢破了

刘福全家的门槛
&

入社经营成果摆在那儿
$

兑现诺言和诚信

看在眼里
$

农民们说谁不入社准是
(

脑袋被驴踢

了
%&

当年
$

金山合作社入社成员达到
"$%

户
$

入

社土地达到
),&'

万亩
&

适度规模经营
$

金山迈出

了第一步
&

这么多成员
$

再靠当初简单的分配办法已

不合时宜
&

语言和诚意可
(

拢人一时
%$

但农民更

看重
(

白纸黑字
'

真金白银
%&

于是
$

刘福全按照

*

合作社法
+

的规定
$

将新章程
(

昭示天下
%&

*

章程
+

明确了成员入社自愿
'

退社自由的

基本权利
$

制定了理事长与成员一人一票的重

大事项议事规则
$

确定了自主经营
'

自负盈亏的

经营原则
$

明晰了成员入社土地
'

资金和国家投

入全部参与分配的原则和办法
$

从而使成员真

正成为合作社的主人
&

刘福全说
$

新章程把几位建社者的
(

发财

梦
%$

与成员们的致富梦统一起来
$

明明白白地

将自己的入社资金
'

资产
'

土地与全体成员一样

公布出来
$

记到账上
'

落到名下
&

全体成员都有

自己的账户
$

都知道自己有多大的
(

股份
%$

有多

少国家资产的收益份额
&

(

朱大海
$

红利
&#

万元
& %

(

孙彦臣
$

(#

万元
& %

(

周老五
$

(#

万元
& %

今年春节前
$

合作社收入总账
(

亮丽登场
%$

全年收入可分配红利
!"##

多万元
$

成员们个个

笑逐颜开
&

成员朱大海今年得了三笔钱
)

土地入社保

底钱每亩
(##

元
$

土地入社折股红利每亩
&%'

元
$

国补资产收益
%+"$

元
$

保底钱比自己种只

高不低
$

红利是
(

偏得
%$

国家资产收益以前都没

听说过
$

更别说想了
&

朱大海说
)(

这个成员
$

我

要一直当下去
& %

徐建东

江苏首家
农民文化专业合作社揭牌

近日
$

江苏省首家农民文化专

业合作社睢宁乡韵农民文化专业合

作社在徐州市睢宁县揭牌
&

该合作

社共有成员单位
)"

个
$

农户及民间

艺人等个人成员
!'#

个
$

覆盖全县

各乡镇
$

出资总额
%##

万元
&

据该合

作社理事长窦刚介绍
$

合作社由
&)

个分社组成
$

经营范围涉及民间收

藏
'

舞蹈
'

地方特色产品开发及地方

餐饮文化等
&

%#

岁的琴书艺人胡康松是第

一个报名参加合作社的农民
$

他说
)

(

我
&"

岁拜师学艺
$

也曾有过辉煌

的艺术生涯
$

但是近年来
$

琴书缺少

观众
$

没有演出场地
$

传统艺术日渐

衰落
&

成立农民文化专业合作社
$

让

琴书有了演唱的舞台
$

让我看到了

希望
& %

徐州工商局负责人表示
$

徐州

农民专业合作社发展一直走在全省

前列
$

目前全市有
&

万余家
$

但农民

文化专业合作社还是第一家
$

成立

这类合作社是对农村文化建设和农

业经济融合发展的创新和尝试
&

苗青

(

我们种的蔬菜能直接卖到大超市
$

这在以

前是想都不敢想的事
& %

春节前夕
$

家住广西北

海银海区三合口村的朱战兵
'

苏艳婷这对年轻

夫妻在田埂上整理刚刚采摘下来的青菜
$(

等一

下就要往超市送
$

这几天蔬菜卖得好
$

昨天才要

&%##

斤
$

今天增加到
)###

斤
$

都有点忙不过来

了
& %

说起自己种植的蔬菜年前这几天的热销
$

夫妻俩别提有多高兴了
&

小夫妻经营的百蔬园农庄
$

面积
!#

多亩
$

以生产无公害生态蔬菜为主
$

目前主要采用农

超对接直销模式
$

供应市区的一些超市菜场
&

据

称
$

夫妻俩种植的生菜
'

卷心菜
'

火筒菜
'

珍珠茄

子等蔬菜因坚持无公害生态种植
$

一直备受消

费者青睐
$

如今
$

夫妻俩的蔬菜直接进入超市
$

省去了中间批发环节
$

以低利润的方式让利
$

更

深受欢迎
&

(

过去种出来的蔬菜总担心滞销
$

都是自己

开着三轮车去市场卖菜
$

百斤蔬菜有时一天也

卖不完
& %

朱战兵说
$

以前未加入到农超对接直

销时
$

产品只能零散着出售
$

价格不确定
$

受天

气影响大
$

不但赚钱不多
$

还存在很大的风险
$

而现在只要按照超市要求来种植
$

产品就不愁

销售
$

而且收入也增加了
&

据了解
$

农户和超市的直接对接
$

蔬菜从菜

地到菜篮仅几个小时
$

既减少了流通成本
$

实现

了农户
'

超市
'

消费者的多赢
$

又保证了蔬菜的

新鲜和食用安全
&

(

农超对接就是农户和商家签订意向性协

议书
$

由农户向超市等直供农产品的新型流通

方式
$

为优质农产品进入超市搭建平台
& %

在农

超对接这方面做得较好的北海市海城区绿鑫农

民专业合作社负责人潘少波说
$

早在一年前
$

他

先后联合多家农民合作社
$

成立了
(

绿鑫农产品

配送中心
%$

在市内率先推出了
(

农超对接
%

流通

模式
$

并先后与南宁
'

广州等地大型超市建立了

直供关系
$

让农民足不出户还能多赚钱
&

潘少波

说
$

从种植到销售统一管理
$

更规范化
$

产品质

量更硬
$

也更受市民的青睐和欢迎
&

北海新中盛集团董事长陈旺明说
$

农超对

接有利于解决农民三大难题
)

一是卖难
$

农民不

出门即可销售
,

二是收入更稳定
$

相比以前经纪

人卖了蔬菜之后再给农户开价
$

农超对接的企

业可以高于市场行情
$

保障农户收入
,

三是避免

跟风
$

企业
-

超市
.

会根据市场需求要求农户生

产
$

避免了盲目种植而导致产品滞销的情况出

现
&

!

尽管如此
$

目前我市农超对接规模仍很

小
$

发展上有局限
& /

陈董事长介绍说
$

目前许多

农民合作社还处于发展阶段
$

实力太弱
$

没法与

超市地位对等
$

更不用谈直接合作
$

而且不少合

作社还处于小农意识中
$

在种植和管理上盲目

跟风
$

生产的产品达不到标准要求等
& !

只有合

作社与合作社合作
$

组成联社
$

从规模上扩大
$

管理上统一
$

既节省了劳动成本又提高了产品

质量
$

也更有资本与超市合作实现对接
$

甚至合

作社发展到一定程度
$

可以转化为企业
$

实现公

司化运营
& /

陈董事长说
&

罗伟

平价蔬菜进超市
&

农超对接
'

获多赢
!

做法
"

广州首家
资金互助合作社开业

日前
$

广东省广州市增城福享

资金互助合作社在增城市中新镇正

式开业
&

此为广州市首家资金互助

合作社
$

也是全国首家依托农业龙

头企业发起
'

由银行作为第三方提

供资金管理服务
'

社员开展资金互

助的资金互助合作社
&

接下来广州

将做到
&!

个区县至少覆盖一家资

金互助合作社
&

福享资金互助合作社的业务范

围包括
)

吸收社员互助金
'

对社员贷

放互助金
'

受托管理政府
!

三农
/

扶

持资金和重点产业扶持资金
'

社员

间结算业务
'

其他合法资金互助业

务
&

福享资金互助合作社理事长关

福如说
$

为切实防控金融风险
$

资金

互助社所有业务只对内部社员开

放
$

社员不仅可根据入社股金的比

例进行分红
$

还可在互助社办理借

款
$

最高可申请相当于入社股金
!#

倍
-

不超过
&##

万元
.

的借款
&

福享资金互助合作社的成立
$

标志着广州农民专业合作社由单一

的生产经营向投融资服务迈出了重

要的一步
$

对于破解农业资金投入

瓶颈
'

提高农村金融服务能力
'

带动

农民增收
'

促进高效
'

专业
'

安全的

现代都市型农业发展起到积极的作

用
&

张西陆

甘肃建立农民专业合作社
发展联席会议制度

近日
$

甘肃省农民专业合作社

发展联席会议制度正式建立
&

据介

绍
$

该联席会议由该省农牧厅牵头

组成
$

将每年召开一至两次全体会

议
$

组织开展专题调研
$

研究提出支

持农民专业合作社发展的政策建

议
'

完善立法建议
$

加强指导和服

务
$

协调落实国家对合作社发展的

扶持政策
$

制定甘肃省农民专业合

作社示范社评定检测管理办法
$

研

究合作社发展中需要解决的重要问

题
$

增强其引领带动和市场竞争的

能力
&

据介绍
$

近年来
$

甘肃省农民专

业合作社蓬勃发展
$

数量快速增长
$

实力明显增强
$

呈现出加快联合发

展
'

跨区域行业发展
'

服务合作发展

的态势
&

截至
!#&)

年末
$

全省农民

专业合作社数量达到
!$)%"

个
$

较

上年同期增加
&(&((

个
&

成员总数

达到
+(

万多人
$

带动非成员农户

!&#

万多户
&

吴晓燕

!

足不出户产品就销售了出去
$

价格也有保

障
$

合作社与农家乐
0

联姻
1

就是好
& %

日前
$

四川

雅安雨城区北郊镇张碗村
)

组的绿土地养殖专

业合作社负责人何英拿到与当地农家乐签订的

购销协议
$

喜悦之情溢于言表
&

(

产品销售一直是种植养殖户们的后顾之

忧
& %

何英介绍
$

经过近半年的筹备
$

!

月
&&
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