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星期四 责编
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王平

!

聚焦新型农业经营主体周刊
"

大力扶持新型农业经营主体 有效促进农民增收农业增效

热点思考
)

政策解读
)

案例剖析
)

典型推介
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家 庭 农 场
!

农 民 合 作 社
!!

打造销售网络和诚信品牌

程云的父母是团西村桃农
!

上世纪

九十年代
"

程云回到家乡创业
"

凭着吃

苦耐劳和钻研精神
"

成了一名青年种桃

能手
!

为了卖桃子
"

程云曾到周浦
#

川

沙
#

惠南镇上设摊卖桃子
"

有时凌晨
!

点起身
"

搭车将桃子运到市区
"

有时自

己想方设法运到镇上
!

"##$

年
"

程云在奉贤区头桥镇租

了
%#

亩土地
"

要打造一个优质水蜜桃

生产基地
!

程云说
"

自家
$

亩桃树面积

太小
"

到适合发展的奉贤租地发展水蜜

桃产业
"

是一条做大做强的新路
!

但新

路却并不顺利
"

程云租下的头桥镇红旗

村的
%#

亩土地
"

是一片低洼不平
#

杂

草丛生
#

沟渠配套设施缺乏的农田
!

深

秋
"

程云和妻子一起来到基地
"

带领员

工开挖沟渠
#

平整土地
#

清除杂草
"

全

部种上了
$

大团蜜露
%

桃
!

为了提高土

地的肥力
"

程云运来了一车车鸡粪
#

猪

粪
"

施足了有机肥
!

按照程云的新理

念
"

打造一个生态环保的桃园
"

实行标

准化生产
"

种植桃子全部使用有机肥
"

让市民品尝优质南汇水蜜桃
!

回忆创业艰难
"

程云激动地说
"

当

时的条件非常艰苦
"

他和妻子住在临时

搭建的简陋房子
"

全身心地扑在新创办

的桃园里
"

每天到桃林里除草
#

修剪
#

施肥劳动
!

妻子乔美红是一位勤劳能干

的青年农家女
"

对程云的艰苦创业全力

支持
!

虽然艰苦
"

但他相信
"

靠勤劳的

双手
"

自己的梦想一定会实现
!

程云营销农产品之路由小变大的转折

始于
"##"

年
!

那一年
"

他参加了镇上举办

的农村经纪人培训班
"

老师讲的农产品营

销知识
"

一下子激活了程云的思路
!

他悟

出了一个道理
&

现代农民更得学知识
#

学

技术
#

学经营
!

当一名农产品经纪人
"

是

在为农民增收致富出力
"

能更好地实现自

身价值
!

于是
"

他成立了上海团果蔬果配送有

限公司
"

并注册了
$

团果
%

商标
"

在大团

镇瓜果市场租了一间门面
! $

最开始时
"

手上的客户群很少
"

慢慢打开市场
"

才形

成稳定的客户资源
!%

程云为人诚实
"

他卖

桃子总是先让客户品尝
"

然后当场挑选好

的装箱
"

质量有保证
"

所以许多市民都成

了他的老客户
!

程云营销农产品
"

靠的是诚信
!

六旬

桃农李国新种植了
$

亩水蜜桃
"

家里比较

困难
"

他和老伴都有病
"

程云帮助他们销

售桃子
"

并提供有机肥
#

种植技术等方面

的指导和服务
"

解决他们的后顾之忧
!

程

云说
& $

桃农很辛苦
"

都指望卖个好价钱
"

能帮一把是应该的
!%

通过多年努力
"

程云形成了自己的销

售网络和诚信经营品牌
!

他营销的农产品

开始由单一的水蜜桃
"

转变为瓜果蔬菜
#

禽类水产等多品种
"

并帮助农户把农产品

源源不断的销往市区大市场
!

他每年销售

西甜瓜超过
&#

余万公斤
!

他还将市场上对

新品西甜瓜的信息及时反馈给瓜农
"

指导

大团和周边地区及东滩的瓜农种植新品西

甜瓜
!

同时
"

程云与这些瓜农建立了产销

合作关系
"

由他统一技术
#

统一服务
#

统

一销售
"

带动农民增收
!

!

亮点
"

文
'

摄 通讯员 陈志强 大团镇团西村五旬桃农庄凤芳在今年卖桃时
!

将新摘的
&"(

公斤水蜜桃用劳

动车运到附近的上海团农农家乐专业合作社
!

不一会就卖掉了
"

数着钞票的庄凤芳高兴地说
)

#

程云办起了

合作社
!

伲卖桃子不用出村了
!

方便多了
$ %

庄凤芳口中称赞的合作社理事长程云
!

是一位
#

*#

%

后青年农民
&

在乡亲们眼里
!

!"

岁程云是一位青年科技致富和营销能人
!

他苦苦探索打造的公司加合作社加农户产销

一体模式
!

如今已初具规模
&
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聚焦沪郊青年农民

!

动向
"

多年来
!

程云苦苦探索的公司加合

作社加农户产销一体模式
!

虽然艰辛
!

但已初具规模
&

在团西村
($&

号
'((

团果水蜜桃销

售基地
!

家住杨浦区的王女士
)

张先生

等
&#

位市民
!

结伴从市区驾车来到这

里
!

当场在桃园里采摘品尝
"

王女士

说
!

他们是多年来的老客户了
!

因为程

云讲诚信
!

桃子质量好
!

他们每年都到

这里买桃
"

程云说
!

每当桃子大量上市

的时候
!

营销量很大
!

最伤脑筋的就是

保鲜问题
"

为了延长桃子保鲜期
!

去年

&#

月他投入了
&#

余万元建造了一个冷

库
!

可储存
&#

余吨桃子
"

近年来
!

大团镇的交通道路发展很

快
!

上海郊区环线
)

+"

高速
)

南芦公

路
)

南团公路
)

川南奉公路
)

大芦公

路
)

大东公路等干线在大团境内穿越交

汇
"

每当桃花节
)

品桃节期间
!

到大团

镇休闲旅游的市民很多
"

程云说
!

他准

备在大东公路边的团西村搞一个农产品

营销展示中心
!

荟萃大团乃至浦东地区

的优质农产品
!

打造田头到餐桌的快速

通道
!

打造一个具有农家风情的乡村休

闲游基地
!

带动更多的乡亲共同致富
"

联手合作 产销一体

靠勤劳的双手圆梦

!

经历
"

打造田头到餐桌的快捷通道

单一的农民专业合作社对外影响力小
)

竞

争力薄弱
)

品牌优势不明显
!

很容易被市场淘

汰
"

近日
!

北京市怀柔区
&#

个乡镇的
&&

家合

作社组成了集团军
!

正式成立了北京蓝天白鸽

农业发展专业合作社联合社
!

这在京郊还是首

家
" *

集团军
%

的成立
!

不仅为社员解决了销

售难题
!

还为区内农民专业合作社的发展
)

农

民增收致富提供了新的出路
&

据怀柔区工商分局工作人员介绍
!

这一全

市首家农民专业合作社联合社
!

整合了该区
&#

个乡镇的
&&

家农民专业合作社及
&

家企业
!

主要从事板栗
)

冷水鱼等特色种养业的生产与

销售
& *

成立联合社后
!

我们可以将各合作社

的资源整合起来
!

塑造统一的商品流通品牌
!

同时借助
+

蓝天白鸽
,

原有的客源和渠道销售

产品
&

除此之外
!

我们特别将北京百业祥科技

发展有限公司吸纳入社
&

作为唯一一家企业社

员
!

公司专门负责联合社产品的包装设计
)

宣

传推广等工作
!

将怀柔特色农产品打造成
+

怀

柔礼物
,) +

北京礼物
,

等知名品牌
!

提高产

品的市场竞争力
!

实现农民利益最大化
&

预计

联合社年销售额可达
,(##

余万元
!

带动
(

万

余农户增收致富
&

目前
!

这种管理模式很受农

民欢迎
&%

联合社工作人员陈春凤说
&

据了解
!

目前
!

怀柔共有农民专业合作社

*##

多家
!

虽然有
*

尜尜
%

大枣
) *

就这口
%

农副产品
) *

赵裕芳
%

鹿产品
) *

田仙峪
%

冷

水鱼
) *

刺果儿
%

板栗等一些在全市叫得响
)

有一定影响力的
*

怀柔品牌
%!

但是各合作社

经营分散
)

各自为战
)

联合性弱
)

影响力小
!

严重影响了农民专业合作社进一步的发展壮

大
!

农民获得的收益很有限
&

联合社将不同实

力
)

单打独斗的农民专业合作社整合起来
!

整

体打包上市
!

扩大对外影响力
!

实现各合作社

共赢的做法
!

无疑解决了部分合作社的经营难

题
!

为合作社发展和农民增收带来了新的机

遇
&

郑秋颖

京郊首家
"

农业联合社
#

成立

!

模式
"


