
走进位于金山区的上海华维节水灌溉
股份有限公司产品演示中心，一个智能灌
溉的沙盘映入眼帘，这里安装了一套物联
网水肥一体化系统，滴灌、微喷等灌溉设备
根据不同作物类型分布其中。工作人员只
需在手机上轻轻一点，即可控制水肥定时
定量送达作物根部，实现了“给土壤施肥”
到“给作物施肥”的转变。

据华维节水灌溉公司的工作人员介
绍，华维每年可生产折合约4亿米滴灌带，
可让约80万亩农田受益，可为种植者降本
增效约8亿元。事实上，作为中国灌排协
会副理事长单位、国家科技部“十二五”
863课题研究任务承担单位，华维节水已
经在经济作物高效灌溉领域颇具盛名，先
后成为北京奥运会、上海世博会等项目的
灌溉及人造雾系统供应商，先后获得国家
科技进步二等奖、上海市高新技术企业、上
海市科技小巨人、“上海市‘专、精、特、新’
企业”等多个荣誉称号，并成功入选中国灌
溉行业最具投资价值企业10强。

现代化的注塑、挤塑、模具车间，物流
体系，滴头、喷头、过滤施肥系统等自主知
识产权产品，国际市场，5家分公司……按
理说，这样的荣誉和产品系列对于一家重
度垂直的农业企业来说已经足够，而华维
还是选择在2015年投入资金组建了农抬
头农业物联网团队，开始了农业物联网技
术的研发和应用。

记者采访时，上海市温室行业协会理
事会正在华维公司召开。华维市场部负责
人牛连成说，无论是农业物联网还是水肥

一体化，设施农业都是优先推广应用的群
体，因此华维建立了涵盖智慧灌溉、智慧温
室、智慧种植、智慧溯源等智慧农业装备一
站式服务体系。

在华维工厂主办公大楼的一楼大厅，
华维安装在华御农场的智能传感器接收到
的实时数据被传输到屏幕上，数据涵盖了
土壤温湿度、养分、空气温湿度、光照、辐
射、CO2、风速、风向、雨量等作物生长环境
的主要参数。系统可查看或控制任意温室
的环境情况，且各温室环境参数控制范围
可独立设置，适用于不同品种作物、不同种
植季节、不同生长期，满足多种类作物种植
用户不同标准的控制需求。

对于农业物联网的研发应用，华维充满
了自信。据介绍，农抬头农业物联网团队由

在灌溉、农业种植、物联网控制、编程等方面
有着丰富经验的成员组成，因此对于农业物
联网的理解和应用更为深刻、有效。

因此，在演示沙盘中可以看到，华维高
效水肥一体化系统既可以通过智能水肥一
体机、WEB端、遥控器等控制，还可以通过
移动设备app进行控制，实现不同区域、作
物的精准灌溉施肥。采集的各项数据可用
于灌溉施肥作业规程的制定，也可用于作
物种植、生长习性等多方面的科研分析。
智慧溯源系统便于农产品的追溯，保障食
品安全。牛连成说，华维希望通过农业物
联网这样的智慧农业装备，让灌溉施肥更
加精准可控、让种植生产管理更加科学，让
农民体面地抬起头，让天下种植者轻松赚
大钱。

T4T5·信息化2016/11/3 星期四 责任编辑 张树良

上海左岸芯慧电子科技有限公司

用“芯”铺就农业“智慧”底色

“当时就在这个场地，我参加一个温
室行业的国际交流活动，国外的专家在演
讲中，有两页PPT是空白的，这两页应该
呈现出来的是温室控制的数据模型。”上
海左岸芯慧电子科技有限公司董事长张
波在接受记者采访时说。

事实上，在左岸芯慧的智慧农业实践
中，也再一次证明了，“数据分析及数据模
型”是智慧农业云平台走向应用的最大障
碍之一。“我们与新希望集团合作在山东
潍坊做一个养鸡的项目，鸡棚温度、湿度、
氧气、氨气等环境指标监测我们都可以实
现，但数据模型是专门从荷兰购买的。”张
波说，“我们的目标是建立自己农业生产
的数据模型，尽管这个工作需要很长时间
的有效数据积累才能实现。”

在张波看来，精准感知和数据的有效
性是建立数据模型的基础，而传感器的研
发则是精准感知的第一步。

2011年，公司在上海哈密瓜研究所
推广传感器技术监测农业生产指标时，研
发团队就提出，能否在传感器上来一次变
革，做出标准版？农业物联网在初期研究
中，大多是借助工业应用中的传感器，存
在着接口众多、成本高、操作不便，甚至是
严重干扰影响数据准确性等一系列问题。

为此，左岸芯慧在开始的三四年里，
将大部分的精力投入到了智能数字传感
器研发这样一个在当时看来有些“吃力不
讨好”的事情上。“很难，搞研发太‘烧钱’，
比如700多元的一块集成板，一次试验要
用掉10块。”张波笑着说，“然而公司成立

初期又没什么钱。”
屡败屡战之后，这个公司还是得到了

命运的眷顾。该公司研发团队一举突破
了微弱信息放大技术、硬件系统和传感器
不兼容、接口和协议不适应农业生产等多
个技术难题，实现了精准感应、统一接口、
统一供电、数字无障碍传输，实现了农业
传感器的标准化、数字化、模块化、智能
化。如今，左岸芯慧的智能数字传感器已
经有100多款，覆盖了农业环境数据感知
的方方面面。由此，公司也被深深打上了

“创新”的烙印。
在左岸芯慧公司的展示大厅，记者看

到了一台设计精美的云智能水肥一体
机。据张波介绍，这款机器堪称公司核心
技术的“集大成者”，集智能配肥、高效灌
溉、精准施肥、智能管理、专家在线支持、科
学建模于一身，不但是国内制造，还是“国
内创造”。据了解，这款机器支持分区、分
阶段、多任务水肥自动化灌溉，EC、PH自动
调节，水肥配比自动化，传感器数据联动控
制水肥灌溉，分布式终端联动电磁阀控
制，云端大数据存储和分析等多项功能。

同时，设备采集的数据也可以实时传
输到该公司最新研发的3.0智慧农业云平
台上，成为这个一站式服务平台农业生产
管理和产品追溯环节的关键依据。除此
之外，3.0智慧农业云平台还集成了监管
政务、农业电商、专家支持、农业信息发
布、农业金融服务等多项功能，面向政府、
生产主体和普通消费者的全方位开放，满
足农业物联网各方用户的实际需求。

上海国兴农现代农业发展股份有限公司

“五环联动”服务农业全产业链

在上海国兴农现代农业发展股份有限
公司获得的荣誉称号中，有一个称号特别
值得关注——上海市“平台经济”培育企
业。这里的平台经济也正好准确地表达了
国兴农“互联网+农业”的核心业务模式
——五环联动业务模式，为农业生产的产
前、产中、产后和销售提供全产业链的解决
方案。

“五环联动”是指GAP种植方案、智慧农
业、农产品质量安全追溯、农产品品牌策
划，农产品交易平台，提出了将互联网信息
技术与农业产业进行深度融合，促进一、
二、三产融合，实现“第六产业”的发展，形成
贯穿全产业链的“互联网+农业”的生态圈。

测土配方、农资配方、作物培育方法、

农事作业……这些内容被同时整合在国兴
农的种植业标准化GAP系统里，传统的农业
生产资料的销售转向为根据农户情况量身
定制“营养方案”，实现了农技服务产品的
套餐化。而通过科学化、标准化、信息化的
种植，既可以保证农产品质量安全和品质
稳定，又有利于新型职业农民群体的培
育。据了解，目前国兴农已经获得多项作
物培育方法的国家发明专利和GAP种植方
案。

50多个农产品品种，近1000家农业龙
头企业和合作社，5000万张二维码标签使
用量……这些数字成为国兴农五环联动另
一环——农产品质量安全追溯平台的最好
注解。据介绍，国兴农曾先后参与上海市

《经济作物二维码追溯体系规范》、上海首
部《食品安全信息可追溯管理办法》制定；
连续四年获得市经信委电子商务“双推”项
目支持。从2012年至今，基于二维码赋码
技术，通过“移动互联网+大数据”溯源模
式，为农产品提供“二代身份证”，对农产品
的生产、流通和销售环节提供全程可追溯
的查询，已经在全上海近1000家农业龙头
企业和合作社进行了应用。

此外，国兴农的智慧农业系统，将物联
网技术与农业设施设备有效集成并深度融
合，为农业生产主体提供全套的智慧农业
系统的建设，并实现应用手机APP系统即可
控制农业生产设施设备，通过智能温室控
制、水肥一体化及自动化，智能化管理作物
生长环境，提供智慧农业整体解决方案，促
进农业生产精准化；农产品品牌策划已经
为上海400多家农业企业及农业合作社提
供品牌策划和包装设计服务；农产品交易
环节，国兴农采用B2B模式搭建农产品交易
平台，国兴农已与近百家高端渠道进行销
售对接，覆盖线上线下众多销售网点，一定
程度上解决了农产品卖难问题，同时也为
消费者提供更优质农产品。

国兴农“五环联动”业务模式利用信
息流打通产业链，运用价值链整合产业
链，从种植和产中入手，解决农业“最前
一公里的生产问题”；从质量、品牌和营
销入手，解决农业“最后一公里的销售问
题”，形成了贯穿农业产业链的“互联网+
农业”的新业态。

上海农业展览馆

打造永不落幕的网上农展会
上海农业展览馆成立于1959年，近年

来，该馆充分发挥自身人才、管理、交通、价
格等优势，承办了数量众多的全国性、地方
性、专业性的农业展会，苏、浙、皖、赣、黔、
滇等省市及地区都在此举办过优质农副产
品展示展销会，真正做到了为全国农民搭
平台，丰富上海市民餐桌。

从去年开始，上海农业展览馆正式“触
网”，开通了“喜农农”优质农产品营销平台
和O2O线下体验店，努力打造的专业性、
公益性、品牌性农产品B2B2C服务平台。

“喜农农”是上海农业展览馆为更好地
服务三农而着力打造的一个专业性、公益
性、品牌性的农产品公众服务平台，利用农
展馆现有品牌公信力，为传统农产品营销
的转型创新进行资源整合。

“喜农农”线下体验店面积425.5平方
米，与上海农业展览馆展厅连通，在展会期
间店展将有机联动。店内将展示销售来自
全国各地的优质农产品、上海地产优质特
色农产品、上海对口支援地区产品以及在
农展馆展会中畅销的名、特、优农产品，数
量达近千种。

“‘触网’的主要目的是拓展以前农业展
览馆在时间和空间上的局限性。”上海农业
展览馆副馆长王述家表示，以前外省市的一
些优质特色农产品，在展会结束后就再难觅
到，而现在，无论是西藏的牛羊肉制品、新疆
的干果，还是贵州的苦荞制品、黑龙江的山
珍，都能长时间地放在展示架上展销。

和外省市优质特色农产品一同亮相
的，还有上海本地一些颇具实力的特色农

产品，比如浦东的8424西瓜、松江的牛排、
奉贤的菌菇。据悉，上海农业展览馆和上
海各区县农委进行了对接，由每个区县各
自推荐一批企业和农业合作社，根据产品
不同的上市季节，在“喜农农”的线上平台
和体验店进行展示。

但是，“喜农农”的线上平台并不具备
下单、交易等功能。对此，王述家表示，和
企业相比，上海农业展览馆并没有销售业
绩的压力，但考虑到互联网模式对线下农
产品展销会的冲击，因而决定“触网”，但目
的也不是为了销售。在上海农业展览馆看
来，对展销农产品的质量和品牌“鉴证”的

意义要大于销售收入，目的是建立“持续的
信任连接”。

在上海农业展览馆看来，“喜农农”需
要借助的是上海农业展览馆自身的品牌形
象和公信力，因为在该馆承接的展览中，办
展主体多数是各地方政府，因此商品的品
质的安全更有保障。据介绍，尽管“喜农
农”平台是免费开放，但主办方对农产品品
质有了更高的要求，“所有推荐展示的农产
品，必须由所在地区的农委或相关部门审
核并推荐，上海方面也将对相关证照、产品
质检证明等关键信息进行核对。”“喜农农”
平台负责人张毅表示。

上海华维节水灌溉股份有限公司

物联网让节水灌溉走向“智能化”

上海农业信息有限公司

可看可用的“互联网+”农业实践
如今，上海的300多台农机什么时间

在哪里作业、作业路线和效率统计、作业
量核算、下一个工作地点是哪里……这些
内容都可以在电脑屏幕前完成，这得益于
安装在农机上的农业物联网终端设备和
农机作业质量监控终端与调度指挥系统；

在金山区的水产研发中心基地，通过
物联网，可以实现对水产养殖安全生产投
入品的全程监控、养殖环境的自动监测、
饲养操作的辅助决策以及污染物处理控
制，实现了鱼塘24小时水温、溶解氧、酸
碱度值的实时监测；

在上海的8个市境道口以及16家屠
宰场、冷库等接收单位，对进入上海的动
物产地和去向监管，来自疫区的易感动物
自动比对识别并报警提示，对药物残留监

控对象自动报警……这些功能都可以通
过“市境道口动物防疫监控系统”来实现。

郊区农村的村民，如今只要到村委会
的“农民一点通”上，就可以实现优质农资
订购，水电煤缴付、交通卡查询及充值、信
用卡查询与还款，公积金、养老金查询，火
车票、飞机票在线预订，市级三甲医院的
专家预约挂号等多项内容。

而这些功能产品的供应商，都来自同
一家单位——上海农业信息有限公司，而
以上这些，都是该公司“服务农业，e化农
业”，让“三农”更加“容易”的具体实践。

从上海农业网到“农民一点通”，从农
科热线到12316，从农业感知到农业云实
验，上农信已经在农业信息化领域深耕16
年之久。16年来，上农信在农业物联网这

一领域精耕细作，将技术创新推向纵深，并
通过不断的研发生产和集成创新，推出并
应用了一系列农业信息化解决方案。

2012年12月，农业部启动农业物联
网区域试验工程，上海成为全国首批三大
区域试点之一，上农信凭借果蔬及食用菌
物联网、大田物联网、农机物联网等5大
类综合解决方案取得了研发的主动性。
以智慧农业为主题，上农信在农机管理、
水产养殖、蔬菜种植等多个领域开展了以
需求方为主体的应用示范，通过以物联网
为核心的集成创新技术来实现农业生产、
管理和服务的精准化。

“上农信目前拥有覆盖了农业生产管
理、农产品加工运输管理、农业综合信息
服务、农产品安全监管和追溯、精准农业、
农业电子政务等9个系列的30余种解决
方案。”上农信总经理朱轶峰表示，“我们
以往通过这些解决方案的试验和示范，逐
渐形成成熟的可看、可用的拥有自主知识
产权的产品体系。”

在光明集团的农场，10多万亩物联
网示范基地每年可以为光明米业节省近
600万元生产管理成本；在奉贤区庄行水
产养殖基地，实现了鱼塘24小时水温、溶
解氧、pH值的实时监测与调节，降低劳动
量40%，节约电费38%左右；上海200多家
园艺场6万多亩绿叶菜安全生产质量可
追溯系统，实现电子化田间档案可追溯查
询……上农信信息技术应用的上海经验
正在显现出效果。

上海农产品中心批发市场

实体批发市场向线上突破
在位于沪南路的上海农产品中心批发

市场（以下简称“上农批”），每天进出的车
辆和人员络绎不绝，无论是上游生产商抑
或是前来采货的买家，都避免不了面对面
勘察货品、结算货款的步骤。而今年8月，
上农批正式推出了一款农产品交易平台
——“上农鲜品”APP，将原有的线下交易转
为线上交易，让买卖双方省下了不少工
夫。为了进一步推广这款 B2B平台，上农
批也将带着“上农鲜品”亮相此次在昆明举
办的农交会。

记者获悉，作为传统的批发市场，上农
批顺应市场需求，始终积极谋求转型升
级。其通过运用电子计算机及相应的辅助
设备、IC卡技术、RFID技术和数据库技术，
建立了符合市场实际情况的农产品进出口
网上交易平台、国储粮电子竞价交易平台
等，实现市场的信息化管理，增强市场的综
合管理能力和市场竞争力。

不仅如此，近几年，上农批在电子商务
方面迈出了自己的一步步脚印。而今年

“上农鲜品”的诞生，则是其又一次尝试，记
者了解到，“上农鲜品”是一款依托实体大
型农批市场，集农产品交易、农产品物流、
农业金融、移动支付于一体的“互联网+农
产品”B2B综合业务系统。系统通过网上
会员注册、订单采购、移动支付、组织配送
等方式，实现线上批零采购订单模式，有效
降低采购成本。

该平台的独特性体现在：通过在线交
易，节约成本提高销售效率；通过市场生态

链的环节优化，提高各方的利润收益；通过
平台完成交易可以保证上游供应商和下家
客户资金安全；通过平台保障，为需求方提
供来自全国各地乃至海峡两岸基地商的最
优质产品和服务；通过平台的推广引流，将
农产品区域化市场扩宽到全国市场，打破
了地域限制。

“打开手机‘上农鲜品’APP，生鲜农产
品的一级批发商以及市场经营户都可以注
册成为其用户”，上农批电商部副经理杨李
翔表示，交易平台由原有的线下转为线上，
不仅是创新型O2O、大宗交易电商平台，
还是一个农产品源头追溯系统，“平台上的
农产品，均在追溯系统之中，无论来自哪
里，都能找到产品的信息；我们也对上游生
产商进行资质审查，
没有检疫证的，我们
实行高比例抽检。质
量不符合要求的，我
们绝不纳入平台中”。

据记者了解，“上
农鲜品”是沪上第一
家由实体批发市场打
造的 B2B 线上平台，
是实体批发市场向线
上突破的成果，解决
的是供应链问题，打
通了从种植基地出发
的最初一公里，到送
至小菜场里的最后一
公里。和其他生鲜电

商以中高端产品为主不同，“上农鲜品”主
打民生用品，其中由市政府主导的外延蔬
菜基地的产品，已通过平台进入市场，实现
网上批发与对接。同时，平台将引导产地
生产“规格化、标准化、冷链化、品牌化”的
产品上线。

一改传统农产品市场的“采购-经销-
批发”模式，“上农鲜品”建立了基于电商
APP的“基地-菜市场”或“基地-大宗个人
客户”新市场模式。目前，这一平台每天的
平均交易量在20万元左右，且在稳步递增
中。此次上农批参展昆明农交会，也希望
能进一步推广“上农鲜品”，提高这一平台
的利用率与知晓率，让更多用户体验便捷
的交易步骤。 记者 贺梦娇
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