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聚焦新型农业经营主体周刊
"

大力扶持新型农业经营主体 有效促进农民增收农业增效

热点思考
(

政策解读
(

案例剖析
(

典型推介
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从事农业人员的高龄化现象
!

一直是

老生常谈的问题
!

然而近两年来
!

沪郊越

来越多的年轻人加入到了农业领域
!

他们

满怀理想
!

带着年轻人特有的朝气与特

长
!

给农业行业注入了新鲜的血液
"

卫亮

也是如此
!

他大学里的专业是工商管理
!

在他看来
!

自己的专业有些
#

中庸
$!

未

来的发展空间也并不大
!

而从小在金山长

大的他却对农业充满了兴趣
!

因此一毕业

就应聘到了上海银龙农业发展公司
!

他做

过销售
!

搞过采购
!

甚至干过产品研发
!

努力汲取各方面知识的他在两年后被调去

了公司下属的农场担任负责人
!

一干就是

!

年
!

从种植到销售
!

他逐渐了解了农产

品从田头到餐桌的每个环节
!

经验越来越

丰富
%

一段时间后
!

位于朱行镇的某家合作

社负责人将卫亮
&

挖角
$

到了身边
!

卫亮

开始接触和农场类似却并不完全相同的一

种经营方式
%

在这家合作社里
!

卫亮又待

了两年
!

此时的他心里的梦想在渐渐发

芽
'

是时候创立自己的品牌及合作社了
%

"#!$

年下旬
!

卫亮的
&

禾希农庄
$

品牌

伴随着合作社成立
!

在
$#

亩的土地上
!

从挑选农作物的品种
!

到将产品销售出

去
!

他渐渐摸索出了自己的农业之路
%

大学生投身农门
!

积累经验创立品牌

文
%

摄 记者 贺梦娇 金山的小皇冠西瓜
!

白色甜瓜
!"

章姬
#$"

红颜
%

草莓
!

木本植物香椿
&&

在位于

金山区朱泾镇的上海禾希果蔬专业合作社里
!

每个季节不同品种的地产农产品都承载着经营者卫亮的小

小梦想
'

让自家地产的优质果蔬成为消费者认可的精品农产品
(

这一
"

&'

后
%

小伙子自去年成立合作社

后
!

从种植到销售都亲力亲为
!

一步一个脚印走出了自己的模式
)

如今
!

在市区部分写字楼里
!*

禾希农庄
#

品牌的农产品已经拥有了忠实的粉丝
!*

他们家的草莓
+

小番茄比菜场买来的口感更好
&&%

一句句来自

消费者的回馈
!

让卫亮感到自己投身农门的选择是正确的
)

转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转转型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型型季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季季
聚焦沪郊新型农民

!

动向
"

禾希农庄
!"!"

后
#

小伙的农业梦

*

十二五
%

期间
!

福建省农业生产经营体

制创新迈大步
!

农民专业合作社快速发展
!

成

为各新型经营主体的关键力量和现代农业发展

的主力军
)

"#!$

年底
!

全省农民专业合作社达

"($&

万家
!

成员总数
)*(""

万人
!

与
"#!#

年相

比年均分别同比增长
+*(*,

和
++($,

)

同时
!

合作社发展质量逐年提高
!

统一组织销售农产

品总值达
!)&(+-

亿元
!

可分配盈余达
!&(-+

亿

元
!

分别是
"#!#

年的
"($&

倍和
$(*)

倍
)

随着农民专业合作社发展壮大
!

其在农业

增效
$

农民增收中的作用不断显现
)

首先
!

促进土地经营权流转和农业规模经

营
)

目前
!

福建全省流转承包地
$!-(&*

万亩

中
!

流向农民合作社占
!$(',

!

是所有新型农

业经营主体中流转耕地最多的
)

其次
!

壮大特色优势农产品
)

通过专业合

作社纽带
!

以
*

龙头企业
.

合作社
.

农户
%

模

式
!

形成比较完整的产业链
)

目前
!

福建省有

创办加工实体的合作社达
)"'

个
)

第三
!

提高农业效益促进农民增收
)

农民

专业合作社采取统一品种
$

统一购买农业生产

投入品
$

统一技术标准
$

统一品牌
$

统一销售

等方式
)

目前
!

&#,

以上投入品实行统一购买

的合作社达
$!#)

个
!

&#,

以上农产品实行统一

销售的合作社达
-+!!

个
!

实施标准化生产的

合作社达
""$'

个
)

这种经营方式有利于农业

*

五新
%

推广
!

提高了农业效益
)

"#!$

年福建

全省农民合作社实现经营收入
!!'(!-

亿元
!

每

个合作社和每个社员平均实现经营收入达

$)(''

万元和
!(*"

万元
!

同时还带动非成员农

户
&"(**

万户
)

在各类新型经营主体中
!

农民专业合作社

一马当先
!

得益于多方合力
)

近年来
!

福建省陆续出台
,

福建省
*

十二

五
#

农民专业合作组织发展专项规划
-

等政策

措施
!

明确了在财政专项资金
$

项目承担
$

税

收优惠和用地用电等方面给予合作社大力支

持
!

为合作社发展创造良好的政策环境
)

同时
!

大力推进农民合作社规范化和示范

社建设
!

指导合作社健全规章制度
!

完善运行

机制
!

规范利益分配
!

增强服务功能
)

目前福

建省级示范社已达
'##

家
!

其中国家级示范社

!"+

家
)

方炜杭

福建
"

农民专业合作社
多方合力一马当先

!

经历
"

&

农产品在很多人的想法里是廉价

的
(

普遍的
(

大批量销售的物品
!

然而对

于我们经营者而言
!

却是耗费时间心血的

产物
$!

卫亮表示
!

自己在创业之初就将

自家产品定位为中高端的农产品
! &

我选

择了经济价值相对较高的一些农产品
!

不

走批发市场
!

而是通过自己的销路
!

慢慢

打响品牌
%$

来到禾希果蔬专业合作社的游客们会

发现
!

这里种植的果蔬品种并不多
!

除了

夏季小皇冠西瓜
(

冬季的草莓
!

剩下的也

就是大小番茄
(

木本植物香椿及一些普通

绿叶菜了
% &

我种植的农作物品种都是金

山常见或是特色的农产品
!

但在管理上我

坚持科学化管理
!

要让消费者吃到放心
(

安全的农产品
%$

卫亮以自家草莓种植为

例
!

冬天苗期
!

他定期进行土壤消毒
)

进

入种植期后
!

他使用有机肥加菜籽饼的组

合
!

给土壤增加养分
)

到了
+

月份后
!

草

莓的虫害病较为高发
!

如果使用农药就会

影响草莓的品质
!

因此
!

他往往会放弃继

续销售田里的草莓
%

至于木本植物香椿
!

卫亮也有自己的一番考虑
!

木本植物的抗

病性比传统农作物要强
!

同时
!

香椿也是

一种较易料理的农产品
!

很受消费者欢

迎
%

农业是靠天吃饭的行业
!

同时也是个

需要丰富经验的行业
%

卫亮深谙这一点
!

他并没有满足于自己这几年的工作经历
!

除了合作社里
*

名经验丰富的农业工人
!

他还找了镇里种植业方面的
&

老法师
$!

笑称
&

三顾茅庐
$

请到了资深
&

智囊
$!

弥补了自己的不足
%

定位精品的地产金山农产品
!

模式
"

!

卫亮在自家合作社里察看草莓苗长势
$

合作社成立一年多
!

销售渠道也渐渐

稳固了下来
%

和众多的创业者一样
!

卫亮

的销售之路起步是艰难的
! &

朋友托朋

友
!

我们带着草莓
(

番茄等农产品走进各

个写字楼
(

银行
(

事业单位等
!

免费请大

家品尝
%$

得益于农产品的品质
!

这些写

字楼的白领们成了合作社团购销售模式的

支持者
%

而合作社里的蔬菜则销往了金山

区的部分单位食堂
%

与此同时
!

卫亮将脑筋动到了微信

上
!

开始在微信上销售农产品
!

经过顾客

的几次提醒
!

他开设了
&

禾希农庄
$

公众

号
!

自己设计并绑定了网站销售
!

通过和

一些冷链物流公司的合作
!

他的农产品能

够及时送达消费者手中
%

今年
-

月
*

!#

月份
!

卫亮在销售自

家产品之余
!

也利用微信号帮着合作社周

边的农户销售猕猴桃
!

解决销售问题
%

卖进写字楼
!

开通公众号
!

销售
"


